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DEPENDENCIA, PATRONES DE CONSUMO Y DISTRIBUCION

DEL INGRESO EN AMERICA LATINA

Por: Profesor Juergen Schuldt Lange

"(...) el subdesarrollo no podra ser
superado a menos de que termine la
absurda imitacion de los patrones
de consumo y de las estructuras pro-
ductivas de los paises ricos. En la
mayor parte de los paises pobres el
crecimiento se bhasa en la produccidn
de bienes "modernos lpara las el ites,
pero esta produccién ni genera sufi-
cientes oportunidades de empleo ni
mejora las condiciones de vida de Ia
mayoria de la poblacion” (Barkin,
1972, p.615).

En las décadas transcurridas desde la gran guerra,las
naciones de la América Latina han buscado industrializarse a trf
ves de ja llamada sustitucién de importaciones, siguiendo funda-
mentalmente las recomendaciones de la CEPAL en tal sentido (y con
el objeto de reducir nuestra dependencia externa). Hoy en dia son
pocos ios paises que aun tienen esperanzas en esa via como medio
para salir del "subdesarrollo” (1), aunque aun ciertos grupos do
minantes se favorecen llevandola a cabo sin planificacién alguna®
y presionando por su continuacion irrestricta.

El pesimismo que se ha géneralizado en Latinoamérica
en ese sentido tiene plena justificacidn: Persisten los altos ni
veles de desempleo, ha empeorado la distribuciéon personal del IT
greso, contintan los problemas de balanza de pagos, se ha agrava
do nuestra dependencia econdémica, etc., etc. Esto es, pareceria”
que la industrializacién -tal como se ha llevado a cabo en nues-
tro continente- ha agravado nuestos problemas,que de por si eran

urgentes, en vez de resolverlos 6 aliviarlos como se esperaba en
un inicio.

(D) Para un excelente repaso de lo sucedido en ese sentjdo,véase
Baer (1972).



Con el objeto de encontrar una explicacién a esta
paradoja -que, como veremos, sOlo es aparente-, hemos revisado
alguna literatura aparecida en nuestro continente en la década
pasada, sin encontrar la génesis y dinamica de esos fendmenos, y
menos aun la posible alternativa de solucion.

La infinidad de explicaciones aparentes que se nos
ofrecen pueden enumerarse sin terminar jamas, pero sin llegar
tampoco a la raiz del problemarque la tasa de acumulacion de ca-
pital no ha sido adecuada (0, concomitantemente, que los niveles
de ahorro han sido insuficientes); que no existe el empresario
innovador, dinamico y capaz de llevar, adelante la industrializa-
cién (o, que, paralelamente, no se han dado los estimulos adectua®
dos al capitalista privado);que la mano de obra es muy "rebelde"
(0 que los derechos sociales que se le otorgan son demasiado ele_
vados) y muy poco productiva (o0,incapaces de adaptarse al ambien_
te de "modernizacién'); que... etc.

Aunque indudabl emente en todo lo anterior encontramos
verdades, la revision casual de los datos empiricos,sin embargo,
nos indican que no se trata de la generaljdad;y es mas: s6lo son
algunos de los mosaicos que componen un gran mural.

El gran defecto de estos analisis es el estudio par-
cializado que Illevan a cabo sus autores. Se centran, o en la djf
tribucion del ingreso, o en el desempleo, o en las tendencias de
la balanza de pagos, etc., ignorando las interrelaciones existen_
tes entre ellos, y lo que es mas, ignorando que -como veremos-to
dos ellos tienen una causa comin: La expansion de las empresas
multinacionales en el mundo actual. Al ignorar ésto se pierde la
explicacion de fondo a los problemas fundamentales a que hicimos
alusi6én en un inicio.

Sin embargo, desperdigada en la literatura contempo-
rdnea, creemos haber encontrado una explicacion muy atil de las
paradojas expuestas en un inicio. Ensayaremos nuevamente el métf£
do usado en un trabajo anterior (Schuldt, 1973), consistente en
citar profusamente los autores que plantean el problema mas cla-
ramente, estableciendo con ello el marco tedrico para investiga-
ciones futuras ().

En resumen, lo que veremos en el nexo que existe en-
tre nuestra dependencia de las metrépolis tanto aesde el punto de
vista del consumo como desde el de la produccién, y los efectos
que estos tiene -dada una desigual distribucidon del ingreso en unl

(D) Cabe sefialar que es Furtado quien es el que mas insistente-

mente plantea el enfoque que aqui se sugiere, como se podra cons
tatar del numero de trabajos en los que trata el asunto. Sin em-
bargo, es necesario indicar que los planteamientos mas precisos

los encontramos en Cline (1970) y Figueroa (1972).



inicio- sobre los niveles de empleo y su absorcién,asi como sobre
la misma distribucidon del ingreso, en el periodo de industrializa
cién a través de la sustitucion de importaciones.



Histéricamente nos ubicaremos -cornosindicado- en el
periodo que sigue a la finalizacion de la ultima guerra mundial
(1. No podemos precisar mas, ya que los procesos que tratare-
mos a continuacion -y al nivel de generalidad al que mantendre-
mos la discusién- se dieron con intensidad distinta y con dife-
rencia de afios -y hasta de décadas- entre los distintos paises
lati noamer icanos.

Para entrar a nuestro tema es necesario partir del
encuadre, de la ubicacién de nuestras economias como sub-siste-
mas periféricos -por subordinados- &l sistema capitalista inter-
nacional. Es necesario tener siempre presente que el comportamie£f
to de nuestras economias:

"(...) no es completamente inteligible si no se
disponen de las hipdtesis relativas a la estructura
y al funcionamiento del sistema global o, por lo me-
nos, de algunas hipdtesis sobre las relaciones entre
los subsistemas creadores y los importadores de tec-
nologia o de nuevos patrones de comportamiento” (Fur
tado, 1971, p.336).

Para establecer las peculiaridades de tales relacio-
ies, entre la metrépoli y la periferia, Furtado parte de la idea
aue "el fendmeno déla dominacién -dependencia asume la forma
de 1imposicidén- imitacion de patrones de consumo (...)" (lbid.,p.
339). Veamos ésto a partir de la siguiente interrogante: ¢Quién
impone y quién imita los patrones de consumo metropolitafosZ Con
respecto a la primera parte de la pregunta, Hymer responde sefia-
lando que en las metrépolis :

"un producto se presenta primero a un grupo se-
lecto de personas que cuenta con ingreso "a discre-
cion® y se halla deseosa de experimentar con nuevas
formas de consumo. Una vez aceptado por este grupo,
se esparce o difunde a otros grupos por via del efef
to de demostracidén. En este proceso el rico y podert
so tiene mads votos que ningun otro; primero, por cof
tar con mas dinero para gastar; segundo, por tener
mas aptitud para experimentar; y tercero, por tener
mayor status, lo que hara que sea imitado. Este gru-
po puede permitirse algo que se aproxima a una elec-
cion de la estructura de consumo; el resto s6lo tie-1

(€)) Los procesos de "industrializacion” anteriores a la
Gran Guerra (Véase para bibliografia: Baer 1972) no eran parte de
una politica consciente de desarrollo y no se dieron con la fuef
za con que irrumpen en la mayoria de paises a partir de 1950.



ne la eleccidn entre conformarse o verse aislado .
(.-.) En la economia internacional la comercializa-
cién por la difusién adopta la forma de un efecto
internacional de demostraci6on difundido al exterior
desde la metrépoli hasta el Hinterland. Las corpory
ciones multinacionales contribuyen a acelerar este
proceso, que es a menudo el motivo clave de la in-
versién directa, por medio de su control de los ca-
nales de la comercializaciéon y los medios de cominp®
cae iones” (1972, pp- 67 y 68, respectivamente).

De manera que, asi como se difunden los patrones de
consumo en los paises centrales, sucede con ellos a nivel inter_
nacional ()

¢Y quiénes imitan tales patrones de consumo en la
periferia?. En los afios anteriores al cincuenta, habria que pr£
guntarse quiénes se podian dar el lujo de hacer ésto. Claramen-
te los grupos dominantes y los beneficiarios de nuestra depen -
dencia estaban formados por los exportadores, el gran comercio
de exportacidén e importacion, los intermediarios financieros ,
los pocos intereses industriales (de gran auge durante la gue -
rra) y finalmente los servidores mas cercanos de los grupos an-
tes mencionados: Los empleados, la aristocracia obrera, ,0S
préfesionales y la naciente burocracia. Estos grupos formaban
el perg™ntil mas alto en la distribucion personal del Ingreso
Nacional, y eran ellos quienes , reproduciendo a nivel nacional
lo que se daba en las metroépolis a nivel internacional-, busca-
ba diferenciarse afanosamente -en términos de consumo- de los
demas grupos de la poblacidn, importando bienes de alta elasti-
cidad-, ingreso que se innovaban en las metrépolis.

Lo anterior vale, fundamentalmente, para el periodo
anterior a 1950. De ahi en adelante, sin embargo, y -en gene -
ral- por problemas de balanza de pagos, se comenzaron a
restringir tales importaciones (de lujo), sea drasticamente
(prohibiciéon absoluta) o por medio de aranceles o cuotas. Esto,
reforzado por el incentivo que significaban tipos de cambio so-
brevaluados y tasas de interés negativas,llevd a la "sustitu -
cién de importaciones"./En otros casos ésta nacioé di rectamente
por el interés de ciertos capitalistas (basicamente empresas
multinacionales) de producir una linea de productos (inicialmen_
te articulos de consumo ligero y duradero) en el pais. Para e -
lio, estos grupos presionaban con éxito si estaban ligados a
los grupos dominantes por la ampliacion de los Items contenidos
en la prohibicién de importaciones competitivas o por la fija -
cién de aranceles prohibitivos (so pretexto de permitir el desa

(1) Este tema .puede repasarse también en Baltra (1963) y Vernon
(1966).



rrollo seguro de la "industria naciente'). En consecuencia, es -
te género de sustitucidon de importaciones:

"(...) tenderd a asumir la forma de fabricacién lo-
cal de los mismos articulos que antes eran importa -
dos para consumo de los grupos dirigentes y propieta
rios" (Furtado, 1971, p. 370).



Ahora bien, ya que esos productos (‘'sofisticados')
han sido disefiados en la metropoli y ya que ai.” la relacidén entre
los precios de los factores de produccidon (precio del trabajo /
precio del capital) es mayor que en nuestros paises, aquellos
seran producidos -incluso en la periferia- con técnicas altamen-
te intensivas en capital (+#). Aunque en- estos casos, a veces, hay
posibilidad de sustitucién de factores (en el sentido gue se
podrTa reducir la relacion capital/trabajo), la falta de capaci-
dad empresarial, asi como otros factores (1), tiende a hacer apa-
recer las jso-quantas como de proporciones fijas de un solo pro-
ceso de produccidon. Es por ello que Furtado y de Souza sefialan
con justificacidén que:

"(...) los consumos de las clases mads ricas tienden a
dirigirse hacia tipos de bienes de precio relativamen-
te elfevado y cuyas técnicas de produccion muestran una
intensidad de capitalizacion relativamente mas elevada
(.-)*". (1970, pp- A75s) UANT.

Lo anterior ha sido reconocido también por otros auto-
res que citaremos a continuaciéon y que nos dan luz sobre aspee -
tos adicionales de la hipétesis fundamental que estamos tratando
aqui, a saber: Hay una alta correlacidn positiva entre los bif
nes de lujo con sus correspondientes técnicas de produccién alta_
mente intensivas en capital.

En esa misma direccion sefala Seers:

"(...) los bienes basicos que son adquiridos ampliamen_
te por los grupos de ingresos bajos -basicamente al i -
mentos y manufacturas simples como vestido y calzado
son precisamente los bienes que se producen (0 que puf
den producirse) con técnicas considerablemente mas in_
tensivas en trabajo que aquellas usadas en la produc -
ciéon de los bienes demandados por los ricos. La produf
ciéon de estos ultimos, por lo general, requiere de una
alta intensidad de capital.” (OIT, 1972, p. 97).

asi como otros autores (Sunkel, 1971, p. 589; Prebisch, 1961, p.
7 ; Ebl.liott, 1972, p. Al).

De manera que en América Latina la produccion de bienesl

(€)) Este aspecto es desarrollado en amplitud en nuestro Tfo-
lleto sobre "Los efectos “"adaptacién®™ e Tinnovacidon® en:
la produccidn de paises tecnoldgicamente dependientes™
Lima, Universidad del Pacifico, 1973 (Serie: Publicado
nes Docentes N°2). -

+) En esta cita y las que siguen el subrayado es nuestro.

t
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que jnictalmente se importaban de las metropolis tienen efectos
desastrosos sobre el ritmo y nivel de absorciéon del empleo por
parte del sector industrial. Esto viene reforzado por otros fac-
tores, como veremos a continuacion:

En primer lugar,

"(...) a menudo los consumidores -y el gobierno
en efecto estimulan la tendencia hacha el uso de mé-
todos intensivos en capital por la preferencia que
tienen por productos estandarizados, producidos pre-
ferentemente por la industria de gran escala. Uno
piensa particularmente en bienes de consumo de masas
gue crecientemente van tomando el lugar de versio-
nes tradicionales y domésticamente producidas de
productos similares. Estos cambios en la demanda no
son enteramente espontaneos; ellos son , en parte,
promovidos por las campafias de publicidad y de ventas
de las grandes compafiias, y en parte estaninfluidas
por las ondas de la moda difundidas por los medios
de comunicaciéon (...). Productos tradicionales, he
chos a mano, que generan mucho mas empleo, pocas V£
ces son anunciados" (OIT 1972, p. 101).

En segundo lugar, el mismo proceso de crecimiento £
condémico -tal como se da en América Latina- favorece esa ten_
dencia, ya que:

"(...) el ingreso generado en el sector moderno en
expansion incrementa primordialmente las rentas de
los sectores medianos y altos, cuya demanda crece en
forma mas dinamica en las lineas de bienes durables,
gue son precisamente las que se caracterizan (... )
por tecnologias altamente intensivas en capital”
(Sunkel, 1971, p. 589).

En tercer lugar,

"(...) En la fase de 1ia industrializacion sustituti-
va, en la medida en que se pasa de las industrias
simples a las complejas, se eleva el coeficiente de
capital, y la absorcion de mano de obra en el sector
de exparision pasa a ser minima. De esta formad el aif
mentd de productividad experimentado en esta segunda
etapa no se traduce en mayores modificaciones en la
estructura ocupacional. Sus efectos se concentran en
la diversificaeién de la demanda de los grupos de !
tos ingresos” (Furtado, 1968; p. 87).

Cuarto:

"Los consumos de las clases de ingresos mas bajos tien
den, a su vez, a aproximarse o0 a imitar los consumos



habituales de las clases mas ricas. A medida que el
ingreso aumenta, el consumo de estas clases no sélo
aumenta cuantitativamente, sino que también se modi-
fica cualitativamente, entrando nuevos bienes a la
cesta del consumo y, por un efecto de imitacidén, aco
menta la demanda de los bienes ya producidos para ¢
bastecer el consumo de las clases mas ricas, los que
ahora se “"popularizanl, con lo cual se tiende a es-
timular la difusion de técnicas de produccidon ya co-
nocidas" (Furtado y De Souza, 1970; p. **76), ijntens i_
vas en cap ital.
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V.

En consecuencia, quienes se benefician del proceso
de "industrializacion”, basado en caracteristicas tan especiales
(dependencia de patrones de consumo foraneo, mercado pequefio vy
desigual distribucion del Ingreso), son fundamentalmente los que
participan directamente en la propiedad o en las remuneraciones
del sector y los que lo hacen indirectamente, ofreciendo insumos,
capital y tecnologia para la industria. De manera que sOlo a par
tir de esta Optica es posible entender porqué ha empeorado Ila
distribuciéon del ingreso y ha aumentado el desempleo (tanto abier
to como encubierto) en las dos uUltimas décadas en Latinoamérica.

Veremos a continuacién que esa concentracién del in
greso y de la riqueza (por supuesto, basada en su jnterdependen®
cia con la discriminacion en el acceso al poder), que condiciona
el perfil de demanda en la periferia, condiciona a la vez la es-
tructura de la produccién. Como lo hace notar Furtado, con la dj_
versificacion de la demanda, el aparato productivo;

"tiende a modificar su estructura, no solo para ha_
cer frente a esa diversificaeidn;sjno también porque
los procesos productivos se vuelven mas indirectos o
lcap italisticos 1, como dirfan los economistas de la
escuela austriaca. De esta manera, la diversifica-
cion de la demanda tiende a traducirse en una dife_
renciacion todavia mas compleja de la estructura del
sistema de produccién” (1968, p. 97).

Y es que continuda,:

"la calidad del producto determina, dentro de limj_
tes relativamente estrechos, la técnica de adoptar ;
es decir, el coeficiente de capital. En esta forma,
el “dualismol que se habia formado en el piano cultu
ral (patrones de consumo en mutacién permanente y pa_
trofles importados versus patrones de consumo tradi-
cionales) tenderd a proyectarse sobre la estructura
del sistema product ivo". (1971, p. 3*t0).

Y,para redondear el analisis:

"(...) lo que se conoce del analisis dé las elasticj_
dades demanda-precios y demanda-ingreso, y el efecto
demostracion-imitacion, influye igualmente sobre el
tipo de combinaciones productivas de las inversiones
necesarias para dar satisfaccion a las nuevas deman®
das. Si la importancia relativa de la demanda de
los “‘mas ricosl se acentla y hay, en consecuencia |,
mayores solicitudes por bienes que sean producto de
técnicas de produccion de nivel tecnologico relativah
mente mads elevado y mas capitalizadas, entonces las
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nuevas inversiones que se hagan (si la produccién m
tema es adecuada) serin relativamente mas capitali-

zadas de como lo serfan con la acentuacién de la im-

portancia relativa de la demanda de los "menos ricos”®,
la cual se manifestaria por la difusidon de los bie -

nes de consumo cuyas técnicas de produccidén son conf

cidas (progreso técnico por difusién) y menos capitfe

lizadas. " (Furtado y De Souza, 1970, p. 477).

En consecuencia, la tasa de absorcién de mano de obra
por parte del sector manufacturero tenderé a decrecer en propor-
cion al aumento relativo en esta tendencia. Ello, a su vez, em -
peora la distribuciéon del ingreso, en contra de todos aquellos -
grupos na, 1 (gados a la exportacion o a la "industrializacién muy
tardia" (Hirschman, 1968). Es asi como;

"El desarrollo pasa a ser (...) la diversificacion
(y la ampliacion) del consumo de una minoria, cuyo
estilo de vida esté dictado por la evolucién cultu -
ral de los pauses de mas alta productividad. O con
més precision: el principal factor causante de la e-
levacion de la productividad en la economia depen -
diente ya industrializada, parece ser la diversiffc,
cion imitativa de los patrones de comportamiento de
las minorias de ingresos elevados, sin que el proce-
so tenga necesariamente repercusiones en las condl -
ciones de vida de la gran mayoria de la poblacion
(Furtado, 1971, p. 3.

Y esto, porque, continua Furtado,

"El control del progreso tecnologico y la posibiH -
dad de imponer patrones de consumo, de parte de uno
o0 de algunos de los subsistemas, viene a condicionar
la estructuracion del aparato productivo de los de -
mas subsistemas, los cuales se vuelven “dependien -
tes". En efecto, esa estructuracidon se produce en
tal forma que permite que.tma minoria, dentro del
subsistema dependiente, esté en condiciones de repro
ducir los patrones de vida de prestigio, creados en
el subsistema dominante. Por lo tanto, «1 dualismo
es inicialmente un fendmeno social o cultural, que
se presenta, desde el punto de vista econdémico, como
una discontinuidad en la “superficie de demanda (...)"
(ibid., pp. 3725.).
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V.

¢Cuales son las consecuencias mas importantes de lo
anterior con respecto a nuestras economias?.

En pri.mer lugar, como indica Furtado,

"(...) El proceso de concentracién del ingreso se
traduce, én la practica, en una tendencia a la diver
sificacion de las formas de consumo de los grupos

pr ivi lecjiados. Se benefician directamente de esa

evolucién las industrias de consumo durable. Sin em

bargo, como esas industrias son exactamente aquéllas

que, en razon del progreso tecnoldgico, se benef j

cian mas de las economias de escala de produccion,

las reducidas dimensiones del mercado las obligan a

operar con costos relativamente altos. Pero ademas,

el crecimiento del ingreso de un grupo de personas
cie niveles 4? consumo ya muy alto,, crea la necesidad
de una diversjficae i6n creciente de ese consumo, ba-
jo la forma de mejoras en la calidad de los- produc-
tos y en la diversificacién de sus patrones. Asi,
por ejemplo, la industria de los automéviles debera
producir modelos cada vez mds variados y renovarlos
en plazos mas cortos, lo que compartimental iza un
mercado de dimensiones ya insuficientes, aumentando
los costos. De esta forma, la industrializacion tien
de a real izarse dentro de un canal cada vez mas es
trecho y en un sentido cada vez mas contrario al de
la tecnologia moderna"principalmente orientada ha
cia las economias de escala de produccién. En tales
condiciones se puede crear un sistema industrial aj_
tamente integrado, formado de unidades modernas pero
de costos de produccién relativamente altos, en ra_
z6n dé la inadecuada dimension de las unidades pro-
ductivas . Cuéntojinas_j>e concentj”™ "

se diversifica el consumo de los grupos de altos in

gresos y mas inadecuada es la evolucion del perfil de
/la demanda en lo que respecta al aprovechamiento de

las economias de escala de produccioén. Ej progreso
tecnolégico sera asimilado en apariencia, pero no .«
recogeran sus mejores frutos". (1968, pp. 90s).

En segundo lugar, la expansién de la industria "mo -
derna" lleva necesariamente a la '"destruccion de empleos™ de que
habla Sunkel (tf71, p. ) al el iminar de la competencia los
"grandes" a los "chicos", reforzandose con ello el problema del
desempleo que resulta del uso creciente de técnicas intensivas
en capital.
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Tercero:

"(...) el fenomeno de la dominacion-dependencia asu
me la forma de imposjcion-jmitacion de patrones de
consumo que, al no corresponder al grado de acumulg
cion alcanzado por un subsistema dado, tienden a ‘B
gravar la desart iculacion que ya existe en la e
tructura de éste™ (Furtado, 1971, p. 339).

Finalmente,

"(...) cuanto mas depende la economia de la difu-
sién de nuevos productos para mantener un cierto rit
mo de transformacion”™ mayor es la tendencia a la ele-
vacion del coeficiente de capital en el sector que
produce para los grupos de ingresos elevados. La tef
dencia a la concentracion del ingreso es, por tanto,

inevitable" (ibid., p. 377).

Y, en este sentido, '"no existe mecanismo automatico

de auto-correccion” (Elliott, 1972, p. 40) , ya quesen la medida

que
bién el

aumenta
ritmo de imitacién de patrones de consumo foraneos y

-con ello-

™

En este
ramente

la concentracion del ingreso, se incrementa tam--

de técnicas altamente intensivas en capital (+).

ensayo hemos mantenido la discusion en el nivel pu-
intuitivo, sin plantear un modelo y su correspon

diente evidencia empirica con el objeto de demostrar las hj

potes is fundamenta les. Para complementar la lectura, recomenda-

mos el estudio de Cline (1970), quien ya ha llevado a cabo

un estudio que presenta indicios a favor de las hipotesis
planteadas. Sin embargo, a mi entender, el modelo mas com -
pleto es el presentado por Figueroa (1972) -la comprobacion

de lo planteado en este ensayo tendria que partir necesaria
mente de su trabajo.



En resumen, el deterioro de ia distribucidn del in-
gres6 y la incapacidad de la economfa -én especial, el sector ma
nufacturero- para absorber los elevados niveles de desempleo son
resultado de la desesperada imitacion de las formas de consumo -
metropolitanas -y, en consecuencia, de las de produccién- por
parte de los grupos de altos ingresos éft la periferia.

Lo anterior aparentemente lleva a un ciclo sin fin:
La mala distribucidn de,lI ingres6 lleva a la imitacion de patro
nes de consumo fprlneos, generando su produccién con técnicas in>
tensivas en capital; ésto concentra aln mas el ingreso en pocas
manos, lo que acelerael procedo de imitacion en el consumo y
en la produccidén; y as? sucesivamente. .Es de esperarse, por tan_
to, que Illega un momento en que tal sistema puede romperse desde
dentro -los altos niveles de desempleo y subempleo, la generali-
zacion de aspiraciones -en el grueso de la poblacién- que no
se pueden satisfacer, la consecuente tasa de inflacion, etc. son
problemas que tienen que "resolverse"™ para reducir la intranqui-
lidad social™, tan caracteristica en la América Latina durante
fa década pasada (y que es resultado directo del proceso sefial<a
do en secciones anteriores).

En estas circunstancias es imprescindible que intef
vengan los gobiernos (+), para adoptar las medidas pertinentes
para reducir el conflicto -basicamente se trataria en ese caso
de redestribuir el ingreso- . Incluso, desde el punto de vista
de las grandes empresas ésto es necesario, Yya que sus mercados
son demasiado pequefios, no dandoles la posibilidad de aprovechar
las economias de escala.

A continuacién evaluaremos esos esfuerzos para mante
ner el status ouo, tal como parece generalizarse en la América”
Latina, a través de redistribucionfes selectivas del Ingreso vy a
través de la blusqueda de nuevas fuentes de ingreso. A manera de
ilustracion nos concentraremos en dos Casos? Brasil y Peru, el
ejemplo mas primitivo y el mds sutil, respectivamente, de estas
tendencias inevitables por mantener el orden establecido y por
dinamizar la economfa. (+).

Para el analisis del caso brasilefio nos basaremos en
las hipdtesis planteadas ultimamente por Celso Furtado, quien se
fia la que{

(+) Para un caso "intermedio estudiense los lineamientos de po
litica econdmica esbozados por el Licenciado Echeverria en
México.
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"La alta tasa de crecimiento de la produccidén indus_
trial del Brasil,® lograda en los ultimos cinco afios
(1968-1972), después de un"periodo dé. siete afios de
estancamiento (1961-1967), se logré mediante una exj_
tosa politica gubernamental que pretende atraer a
las empresas multinacionales y fomentar la expansion
de sus ramales, ya instaladas en "el pais. A través
de varios conductos, el gobierno ha estado guiando
el proceso de distribucién del ingreso con el propé~
sito de obtener el perfil de demanda mas atractivo ~
para las empresas multinacionales.-En consecuencia ,
la canasta de bienes de consumo que pretende reprodu®
cir los patrones de consumo de los paises ricQS ha
crecido con rapidez, tanto en términos absolutos c£
mo relativos"™ (1973, p. 59*0.
Aunque las modalidades de implementac i6on deteste"Mo-
delo" ~esto es, la tendencia a compatibilizar la estructura de
la demanda doméstica en funcién a los intereses de los grandes
conglomerados, a la vez que se mantiene por fuerza la "paz So-
cial”- son mads sutiles (y menos inhumanas) en el Peru, pero el
kresultado y las metas parecerian llevar a lo mismo. Veamos esto.
De los trabajos de Figueroa (1973) Y Webb (1973) se
tiene que la- redistribucion del ingreso Oa riqueza y el poder)
que el Gobierno esta llevando’a cabo -en base a la Reforma Agra-
cia, las Comunidades Laborales, la Ley de Educacidn, etc.- , es
s6lo aparenté, en la medida en que tales reformas soloi

"afectan el kS% del ingreso nacional y tpansf ieren
entre el 3 6 del ingreso nacional a» aproximada -
mente, 18% de la fuerza laboral del pais. Esta trar>f
ferencia, casi en su totalidad, se produce del cuar-
til mas rico al mismo cuartil” (Figueroa, 1973, P-
™.,

Esto es, la politjca rediAtributiva -y en la medida
en que no ha sido "horizontal™, en la terminologia de Webb- no ha
Mlegado a alcanzar a las grandes mayorias (marginadas) del pais .

Pero, y esto es algo que se ha olvidado enfatizar, e
so noqqjere decir que esas redistribuciones (de tipo "vertical"T
-aunque sea altamente discriminatorias- no beneficien a amplios
grupos de la poblacién, generando asi poder de compra de gran jm
portancia para las empresas que fabrican bienes y servicios de e-
levada elasticjdad-ingreso (bienes que ya poseian, por lo general,
los perjudicados con esa redistribucién relativamente selectiva).
Siendo estas, empresas multinacionales en su mayoria -esto es, que
basan su poder monopolistico en el control déla tecnologia impor_
tada, que es altamente intensiva en capital, beneficiando asi a
quienes estan intimamente ligados a esa produccidon y reforzando
las tendencias a la concentracion del Ingreso. Frente a la situa-
cion anterior -en que la distribucion del Ingreso en el cuartil
superior era mas desigual- , sin embargo, esto permite que las em
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presas aprovechen de las economias de escala en la produccién, e
levando paralelamente la tasa de ganancia. Indudablemente la tasiT
de crecimiento de la economia tenderad a aumentar, en la medida en
gue aumenta la demanda dirigida al sector industrial y a quienes
lo proveen de insumos.

Con eso hemos expuesto la primera faceta del modelo:
La forma en que hay que redistribuir el ingreso para beneficiar a
las grandes empresas industriales (+). El otro aspecto del mode-

lo: La necesidad que nace de la siguiente afirmacion de Furtado :

"La caracteristica mas notable del "modelo brasilefo
es su tendencia estructural a excluir de los benefi-
cios de la acumulacidén y del progreso técnico a las
grandes masas de la poblacion. Asi, la permanencia
del sistema descansa en gran medida en la capacidad
de los grupos gobernantes para suprimir todas las
formas de oposicidon que su caracter antisocial tien-

de a suscitar™ (1973, p. 599).

En este sentido los métodos primitivos (represion ,
tortura, etc.) que se usan con frecuencia en el Brasil se han
filtrado hasta nosotros por la prensa, y son -por ello- bien cono
cidos. En el caso del Peri, donde la represién aun es restringida®

"El contraste existente entre los limitados benefi -

cios reales que perciben los sectores populares y la

propaganda acerca de las posibilidades abiertas con

la revolucién de la Fuerza Armada favorecen, sin dn

da alguna, para que se desarrollen una serie de mw.i_
- mientos para hacer realidad dichas posibilidades"

(Cotler, 1973, p. 8).

Y, en este caso, mas que recurrir a la fuerza -o pa-
ralelamente a ella- ,i

"El montaje de un sistema de control politico corpo-
rativista, es por eso una necesidad objetiva de este
régimen militar, y para eso han sido creados los apa®
ratos de SINAMOS, la CTRP, las Ligas Agrarias, las
Juntas Vecinales de las barriadas, y la matoneria a
sueldo que bajo el membrete de Movimiento Laboral Re_

(*) Es necesario recalcar que si las redistribuciones hubieran si_
do dréasticas, hubieran favorecido -no s6lo a los mds pobres -
del pais- sino, en esoecial , a las personas y empresas produ c
toras de bienes de elasticidad-ingreso menor a uno (ésto es e®
senciales), que -a la vez- son intensivas en trabajo.
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volucionarijo agredié a los trabajadores de Chimbote"

QX

(+) Editorial de Sociedad y Politica. Vol. . (»r Setiembre 1973
P. 3.
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En conclusid6n, a nuestro entender, estas dos medidas
de base -redistribucion selectiva del Ingreso y control o cana_
lizacion de los movimientos populares- aseguran la persistencia
del orden establecido al nivel politico, y lo hacen al nivel eco
nomico por la dinamizacion del aparato productivo (en base al au_
mentd en la tasa de crecimiento econodmico), resultado de tales me
didas. Claro esta, necesariamente las contradicciones internas dels
sistema volveran a reaparecer al cabo de algunos afios (o inclu
so décadas), pero esta vez con mayor fuerza, tema que nos lleva-
ria muy lejos de tocarse aqui.

Desde el punto de vista normativo, sin embargo, nueg
tras conclusiones equivalen a la planteada por Barkin en el enca-
bezamiento de este ensayo: El "subdesarrolloll no podri ser remon”
tado mientras continle nuestra ciega imitacion de los patrones de
consumo de sociedades foraneas. Las consecuencias de ello creo
que han quedado bastante claramente expuestas en base a las citas
presentadas. Por otro lado, las causas de fondo de este fendmeno
deben encontrase en los intereses de las grandes empresas multi-
nacionales y en los grupos dominantes de la periferia, buscando
aumentar -los primeros- sus mercados y beneficios, a la par que
-los daltimos- buscan aumentar sus privilegios y prestigio.
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