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COMERCIO _EXTERIOR __E
INTERVENCION DEL __ESTADO
EN_MERCADOS COMPETITIVOS

1.~ INTRODUCCION

Este trabajo tiene por
ob jeto entregar el marco
conceptual necesario para
analizar problemas y situa—
ciones de intervenciaon del
estado, en mercados de bie-
nes transables, desde un
punto de vista microecond—

M1 Co.

La exposicion se divide
en dos partes: la primera se
ocupa del problema de inter-—
vencion en mercados internos
competitivos, andlisis del
concepto de impuestos vy sub-
sidios limites vy determina—
ciétn de la pérdida de efi-
ciencia social de cada uno
de estos instrumentos. La
segunda parte desarrolla los
mismos topicos, pero para

mercados monopdlicos.

Debo agradecer a los a-
lumnos Maria Eugenia Mujica

y Piero Ghezzi, quienes

colaboraron en 1la realiza-—

cidon de este trabajo.

2.~ CONSIDERACIONES FREVIAS

A lo largo del documen-
to se supone que el pais
cuyos mercados analizamos,
se caracteriza por tener una
economia pequena y abiertag
es decir, vende Yy compra
bienes vy servicios en el
exterior pero no tiene capa-
cidad para influir en el
precio internacional, debido
a lo pequefo de su oferta
(si es exportador), o deman—
da (si es importador?) nacio-—
nales, comparadas con el

resto del mundo.

El supuesto anterior
nos indica que la demanda
que enfrenta el pais por los
bienes que exporta es una
linea horizontal, de modo

que, cualquiera sea la can-—



tidad

resto

que pueda ofrecer al

del mundo, no tendra

ningun efecto sobre la coti-
del

zacion internacional

producto.

Lo mismo sucede con los

productos que el pais impor-

ta, en el sentido de que la

oferta que enfrenta el pais

estd representada por una

linea horizontal: cualquiera

sea la cantidad demandada
por los nacionales, no ten-—
dra ningin poder para cam-—
biar el precio internacio—
nal.

8in embargo para el
pais, el precio internacio-
nal de un producto no es el

mismo si 1o importa que si

lo exporta. En otras pala-

bras -si es que no existe

ningun tipo de intervenciodn

del cuando una em—

estado—

bresa exporta un producto

recibe por cada unidad ven-

dida al exterior un prec:io

denominado FPrecio FOB (free
es decir el pre-

bordo del

on board),
del

barco en el puerto de embar-—

cio bien a

que.

=
-~

51 el mismo producto se
compania im-
P ;‘ch

alto gue

importara, 1la
portadora no pagaria
sind un valor mas
incluya el costo de los fle-—
tes y seguros desde el pais
de origen hasta su destino,
este precio se denomina Pre-
cio CIF

(cost, insurance,

freight), es decir, el pre-
cio del bien en el puerto de
entrada. Simplificando, se
pﬁede plantear la siguiente
relacidon entre 1los dos pre-—
cios:

Peae = Poomw + FyS (1)

Donde FyS representa el

monto de los fletes vy segu-

ros por unidad. Tomando en
cuenta las definiciones an-—
teriores, concluimos que el

representa la oferta

Pass
que enfrenta el pais, u ‘o-
(8%), mien-

ferta mundial’

tras que FPsow representa la
demanda que enfrenta el pais
o, 'demanda mundial’® <(Dw).
Por altimo, asuminos
que los bienes son perfecta-
mente sustitutos; este su-
puesto se refiere principal-

mente a la relaciéon existen—



te entre los bienes produci-
dos internamente vy sus si-—
milares extranjeros. Espe-—
citficamente en el caso de
las importaciones, se asume
que los productos comprados
al exterior no presentan
ninguna diferencia en cali-
dad con los similares produ-—
cidos internamente; por otro
lado la demanda nacional no
tiene ninguna preferencia
por algan tipo de bien segan
su procedencia, si el precio
de ambos (nacional e impor-—-

tado:, es el mismo.

2.~ BIENES TRANSARBRLES Y NO—
TRANSABLES
La diferencia basica

entre bienes transables vy
no—-transables, se puedé a—
preciar en la determinacion
del equilibric de mercado.
A1, en el caso de los bie—
nes transables, el precio en
asoneda nacional (Phae! viene
getinidao en dltima instan—
Z.a. por el precio interna-
cional correspondiente, una
acstructura taritaria dada o
—ualgquier otra +forma de in—
tervenclon del estado vy el

t:po de cambio. Mientras

que ia cantidad transada se
determina por las condicio-—
nes de oferta y demanda na-

cionales.

En el caso de bienes
importables, el precio en

moneda nacional ec:

Pn-c

Feie = Foae™.E (%)

Donde Fcie €5 el precio
internacional en moneda na-
cionai incluyendo fletes y
sequros; Z representa o de-
tine cualquier tipo de in-
tervencion del estado que
modifique el precio gque en—
frenta el productor y/o el
consumidor nacionaly Feae®™
es el precio internacional
en dolares, vy E es el tipo

de cambio.

Como se observa las
variables que determinan el
precio Faee son independien-—
tes de las funciones de o-—
ferta y demanda nacionales,
mas bien dependen del precio
internacional y de la poli-—

tica econamica del gobierno.



En el caso de bienes

exportables la situacion es

similars:

FPrac = Prfow.Z (4

Ferow = Proo™.E (5

For otro lado, con los
bienes no—-transables, tanto
el precio como la cantidad
transada son determinados

por las condiciones de ofer-
ta y demandas nhacionales.

Relacionando todos los

conceptas descritos hasta

este momento, podemos re-—

sumir las principales ideas
en los tres esquemas presen—
tados en Grafico Mo.l. Ini-

cialmente suponemos que no
viste ninguan tipo de inter-—
de modo

vencion del estado,

que los precios internos de
los bienes transables estan
las rela—

En todos

determinados por

ciones (3) y (3).

los casos, 5, representa la

oferta nacional y D, la de-—
manda nacional.

El esquema {a) muestra
el tipico caso de bien im—

portable, evidentemente el

precio y la cantidad transa-—

£}

da no se determinan por ei

punto de interseccion de S

Y Dn, debido a gue el precio

del producto importado es

mucho menor (FoisiFoli tam-—

poco es posible exportar en
esta situacion ya que a las
empresas nacionales les re-—

sulta mucho mas rentable

vender en el mercado inter-—
no.

‘Definitivamente, el e-
quilibrio se establece con
un precio Fecie, una cantidad
demandada internamente Xao ',
una produccion nacional Xo,

e importaciones iquales a

Mo=Xa ~Xo- El gasto de di~—
visas por importacion esta
representado por el area
XoXa AR,

£1 esquema (b)) repre-

senta el caso de un bien

exportable, también en esta

situacion el precio vy las
cantidades transadas no se
determinan por el punto de

interseccion de la oferta y

demanda domeésticas, debido a
que los productores naciona-—-
vender sus

les preferiran

productos al exterior.



GRAFICO No.1
BIENES IMFORTABLES, EXPORTABLES Y NO-TRANSABLES
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Como el costo de ad-
quirir el bien fuera es mas
alto que el determinado in-
ternamente (Pcie?Po), no es
posible que en esta situa-
cidon se pueda importar. El
equilibrio se establece con
un precio Pganm, que deter-—
mina wuna cantidad ofrecida
por las empresas nacionales
igual a Xo, de la cual Xo°
se consume internamente y la
Eo=Xo—Xo ", se

El in-

diferencia
vende al exterior.
greso de divisas por expor-—

tacion es igual a Xo’'XoAB.

De este modo, la deter-
minacion del precio de equi-
librio en 1los casos (a) vy
(b) no se ve afectada por
las condiciones de oferta o
demanda nacionales, las cua-
les s6lo influyen en el vo-
lumen transado internamente.

El esquema (c) corres-
ponde a un bien no—-transa-
ble, el cual no es factible
importar porque el precio
Pes+ €8 mayor que el deter-—
minado por S, Yy Dn (Po),
tampoco se puede exportar
porque el precio Pson s

menor que el precio Po. En

este caso la situacién de
equilibrio (precio y can-
tidad}? se determina inter-
namente.

Resumi endo, podemos
afirmar que la clasificacion

de un bien como importable,

exportable o no-transable,

depende basicamente de 1la
ubicacion del precio de au-
tarquia (el determinado por
Sh ¥ Dn)y con respecto a los
precios Pase Y Peawne 8Si1i el
precio de autarquia es mayor
que Feie Y Prow, entonces
tenemos el caso de un bien
importable; si el precio de
autarquia es menor que Fgae+
Y Peom; Entonces se trata de
un exportable;z por ultimo si
el precio de autarquia se
encuentra entre los dos,
Peas Y Psan, entonces se

trata de un no—-transable.

4.~ INTERVENCION DEL ESTADO
EN MERCADOS COMPETITI-
vas

4.1.- Bienes Importables:

desarrollamos tres esquemas
basicos, que nos permitiran

determinar los efectos de



dirversos tipos de impuestos,.
smibsidios y restricciones

csantitativas.

4.1.1.- Primer Grupo
@ Instrumentos (LD hacia

frripal): aunqgue el subtitu-
1o no es muy claro, en pri-
aera instancia analizamos
los efectos sobre el consumo
imterno, produccidén nacio—
aal, importaciones vy gasto
€ ingreso) de gobierno de
los siguientes instrumentos:
arancel o impuesto a las
amportaciones, impuesto al
consuso nacional y subsidio
@ la produccidon nacional.
Para todos ellos utilizamos
como referencia el Grafico
.2 y el cuadro adjunto,
como resumen de las efectos

de cada una de las medidas.

La situacién inicial,

- san ningun tipo de inter-

- wanclion del estado nos mues-—

- tra un mercado en el cual,
la produccidn nacional es
le, ®1 consumo interno Xo',
1las i1mportaciones iguales a
" Ba diferencia Mo=Xo ~Xo vy el
gasto de divisas por impor-—

taciones igual al area

XaXo AR (ver cuadro adjunto

al Grafico No.2).

Analicemos primero el

caso de un impuesto a las

importaciones o arancel por
un monto igual al t.,4 por
unidad comprada en el exte—
rior. Es evidente que el
precio interno del producto

importado ahora es igual a:
Pn'u - Pe“'- (li'tm) (b)

Esta relacion es clave
para determinar cual es el
comportamiento de 1los agen-—
tes econdmicos nacionaless
simplemente debemos {ormu-

larnos dos preguntas:

1) éBué precic pagan
ahora 1los consumidorzs na—
cionales? ) |

2) ¢(Bueé precioc raciben
ahora los productores na-

cionales?

Respondiendo la priasr a
pregunté, podemos plantear
que los consumidores nacico—
nales pagan por cada unigas
consumida del bien un srec:is
equivalente a P¢‘¢(1¢tg??

independientemente de gus el



producto sea nacional o im—
portado; debido a que los
productores nacionales in-
crementan sus precios, al
observar que en el mercado
del bien que producen, los
bienes importados (que son
sustitutos perfectos de sus
similares nacionales), han

subido de precio.

De este modo, al ser
Peie (1+t,) el precio que en—
frentan los consumidores na-—-
cionales, es obvio que la
cantidad demandada por los
nacionales disminuye hasta
Xa’'. For otro lado, dado
que el precio que enfrentan
los productores nacionales
también se ha incrementado
hasta Paiell+ty,), entonces
la produccidn nacional au-

menta hasta Xi.

En términos graficos
tenemos una nueva situacion
de equilibrio con interven-
cién del estado, donde el
precio es Paiel(l+ty), la
produccion nacional se ha
incrementado, el consumo
interno disminuvye vy las im-

portaciones se reducen por

menor consumo Yy Mayor pro-

duccion nacionales a MimX, -
Xg.

Es importante destacar
que la nueva linea horizon-
tal que aparece encima de
Peas,y a la altura de
Feasse(lttn), no representa
otra oferta mundial, en o-
tras palabras no significa
que ahora 1los productores
extranjeros deseen cobrar
mas por cada unidad vendida,
simplemente es una Linea Di-
dactica (LD), que nos perai-
te determinar el comporta-
miento de los agentes econd-
micos nacionales ante la in-
tervencion del gobierno. El
precio mundial sigue siendo

determinado por 8w,

Al intervenir el go-
bierno con un arancel, logra
obtener una recaudacion e-
quivalente al area CEDF. U-
na forma practica para de-
terminar la participaciron
del estado (o recaudacion en
este caso), en términos gra-
ficos, consiste en recordar

que:

Recaudacidon =

Tasa.bBase {(7)
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Donde 1a tasa, es el
impuesto por wunidad impor-
tada, es decir Pgi«.tm, re—
presentada por la distancia
CE; 1la base imponible, es
decir sobre quién recae el
impuesto, el volumen de im—
portaciones, reducidas ahora
a My o EF. Multiplicando ta-
sa por base imponible deter-—
minamos el area del rectan—

gulo antes mencionado.

fFor ultimo, el gasto de
divisas se reduce a X3iXi 'EF,
dos razones: mayor produc-—
cidon nacional (lo que impli-
ca un ahorro equivalente al
area XoXi:AE), y menor consu-
me interno (lo gue implica
un ahorro eqguivalente a Xo'-
Xa 'BF).
plantéa que el gasto de di-

Muchas veces se

visas es ahora X:X,'CD, lo
cual esta totalmente errado
vya que el precio que se paga
al productor extranjero por
unidad importada es Pase, NO

Pass (1+tm).

Resumiendo, con la im-
posicidén de un arancel,; la
produccién nacional aumenta,
el consumo interno se reduce

vy €1 gobierno logra un in-

greso adicional, que depende
del volumen de las importa-
ciones y de la tasa de aran-

cel.

Este primer caso basico
ha sido desarrollado con ex-
tremo detalle para compren-—
der cual es 1la metodolégia
de analisis. A continuacién
describimos el caso de_un

impuesto al consumo por un

monto igual a tgZ (para fa-
cilidad grafica suponemos
que t.Z%=te%, de modo que la
LD para este caso no cam—
bia). Partimos de 1la misma
situacidén inicial {produc-
cidn nacional Xo, consumo
nacional Xo', etg...),; al
establecer un impuesto al
consumo del bien, el con-
sumidor nacional paga por
unidad Paae{(l+ty), disminu-

vendo su consumc hasta X, .

En el caso del produc—
tor nacional, aunque parezcsa
extraio, el precic que en-—
frenta sigue siendo FPuis,
debido a que el impuesto al
consumo no le permite —como
en el caso del arancel- e~

levar su precio.



Supongamos, para acla-

rar, gque  alguan  productor

nacional desee recibir ahora
un precio ex—fabrica mayor a
(F, ejemplo’, de

Poss por

ser asi, debe vender en el

mercado a un precio igual a
FPi(l+toer, que de todas mane-

ras resulta mayor al precio

de los productos i1mportados
incluido impuesto, perdiendo
de este modo competitividad.

Otra

manera de captar

la diferencia entre los dos
impuestos, es dandose cuenta
que el arancel solo atecta a
las 1mportaciones, miénfraﬁ
que el' impuesto al consumo
no distingue entre nacional

e importado, grava a todos

por 1qual. El productor na-—
cional no tiene ningun aii-
ciente para incrementar su

producci on.

En teéerminos graticos,

tenenos una nueva situacion

de egulilibrio, con un consu—

0 1niterno menor gue el 1ni-

ci1al L SR ta proguccion

nacionai permanece i1naltera-—
Jda va que el precio que en—

frentan {os productores no

il

mecani1smo del

cambia v las i1mportacionss

descienden a Maz=X; —Xa.
La recaudacion del go-
bierno es ahora FNDF, v el

qgasto de divisas se reduce a

XoAF Xy, debido al menor
consumo de blenes importa-—
dos.

La tercera forma de in-—

tervencion se refiere al ca—

cCOon LA &

duccion nacional,

tasa sp7%  por  unidad produ-

cida {(asumimos que Spiste’

=l ) W Fara simplificar el
subsi1dio, po-

demos imaginar que el estado

compra a los productores na-—

cionales a un pPrecio mayor

gque Fose (es  decir, subsi-~

diado}, para luego vender la

totalidad en el mercado in-

terno a un precio competiti-

vo. El precio gque entrentan

los consumidores (cualquiera

sea el origen del productos,

debe ser Feoases 10 cuwal sig-

mitica que eilos sedquiran

consumiendo lo mismo de an~

tes, Xa o

FPare el casw de los

productores naciunales, e—



llos reciben un precio sub-—

sidiado igual a Pessefllts,),
no pueden cobrar

alto

un precio

mas porque, dada 1la

tasa de

de

subsidio, =i precio

venta al pablice seria

mayor que Feise. dejando de

ser competitiva la produc-

cion nacional con respecto a
los similares

Al subir

importados.
el precio que en—
trentan ios productores na-—
cionales, la cantidad ofre—
cida internamente aumenta a

Xj..

Grafticamente se llega a
una sitwuwacien de equilibrio
con un consumo interno inal-—
terado (io’), una mayor pro-

ducciéon nacional (%211 v me—

nores importaciones iguales
a M3=%s" ~X1. Como ee trata

de un subsidio, ahora el go-
en un gasto

MNCE ,

biernog incurre

equivalente al area
gasto de di-—

debido a la

mientras que el
visas disminuye
mayor nacionai

(X1%Xo BE,.

producci on

Si planteamos como ob-—-

jetivos de politica: 1) in-

crementar 1a produccieoen na-—

cionail, v 2} aumentar los

inqresos del gobierno; se

puede presentar el siguiente

esquema que ordena a los

instrumentos segian su efec—

tividad en lograr los obie-

tivos:

INSTRUMENTO tm te Sp

OBJETIVO

Mayor

Froduccion i A 1

Mayor

Fecaudacion < i 3
Si se trata de incre—

mentar la produccidh, tanto

el impuesto a las importa—

ciones, como el subsidio a

la produccibn nacional pue-

den lograrlia, la diferencia

entre ambos esta en que la

primera medida (el arancel)

representa un 1NQreso para

el Ffisco, aunque per judica

al consumidor nacional ,

mientras que la segunda (el

subsidio a la produccien),

impiica wun gasto para el

gobiernn, st bien no atecta
al cansumo interno.
ia mayor

51 se@  busca

recaudacion, evidentemente
el impuesto al consuma es el

mejor instrumento, aungue nNo



tiene etectos sobre la pro-
duccisn nacional. Kesulta
ciaro que el impuesto a las
1mportaciones es el que pre—
senta mavor efectividad en
iocgrar simuitaneamente los
dos objetivos antes plan-
teados, sin  embargo cabe
annoctar que en este analisis
o se  toma en cuenta el e-—
+tecto negativo de los aran-—
celes csobre el consumo in-

terno.

4.1.2.— Segundo Grupo

de Instrumentos ¢

bajoi: en este acapite ana-—
il1zamos todas aquelios ins—
trumentos que desplazan la
Lt hacia abajo: subsidio a
las 1mportaciones, subsidio
ai  consumo e impuesto a la
producci on nacional. La
setodologia de analisis es
similar al caso anterior,
utilizamos ahora el Gratico

M0. S, ademas del cuadro ad-

yunto.

En el caso del subsidio
a las 1mpourtaciones, se pue-
oe simpliticar el proced:-—
mi1ento, asumlendo que' e]
estado adquiere toda la im—

portacion al precio Pocis,

para liuego venderla en el
mercado interno a un precio
menor  1gual  a FPoaertltsy,),
(8m7 representa ei subsidio

por unidad importadar’.

El precic que enfrenta
el consumidor nacional dis-
minuye con el subsidio, in-
dependiente del origen de la
produccions ya que los pro-
ductores nacionales, para
poder seguir manteniendo su
nivel de competitividad de-
ben ajustar su precio y pro-
duccidn de acuerdo con los

precios subsidiados de los

productos 1mportados.

En resumen. el consumo
nacional aumenta a Xa . la
produccion nacional se con-—
trae hasta X, vy las impor-
taciones aumentan a My, =
Az ~Xas El gasto de go-
bierno por subsidio a las
importaciones es equivalente
al area CDFE, mientras que
el gasto de divisas se 11—

crementa a XygXy L.

tEn i caso de wun subsi—
dio ai consum nacional 3 l1a
figura se pusde plantear co-

mo que el estado adquiere
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toda la produccidon (nacional

e importada) y luego la ven-—

de a un precio menor a los

consumidores, donde sc%Z re-—

presenta el subsidio por u-

midad consumida (para faci-—
lidad, en el grafico s,/ =
Sa%).

En este caso, el consu-
sador incrementa su cantidad
deaandada, ya

gue enfrenta

que e! precio
es menor. Con
el productor nacional, no o-—
debido

precio que ahora

arre ningin cambio,

a que el
anfrenta se mantiene inalte-—
rado; nNo es como en el caso

anterior donde se subsidia

sélc a las importaciones,

dascriminando en contra de

"3as industria nacional, aho-
va no interesa el origen de

la produccién.

Las importaciones au-—
ssntan, debido al mayor con-—
sumc nacional (Ma2=Xs '—~Xo).
€1l gasto de gobierno es, en
este caso, i1igual al area
B (se subsidia a todo el
consumo). El gasto de divi-

sas s mayor que el inicial,
. Bgual a XoX; DG.

15

Por ultimo
de un impuesto a la produc-

en el caso

e e s et PP e 4 s e

debe cobrar el productor na-—

cional incluido impuesto
(tp#4)y No puede superar al
Passy para que el producto

nacional
tividad.

el precio que realmente en-

no pierda competi-—
Esto implica que
frenta el productor nacional
(precio ex—fabrica ) es me-—
nor que Pagie+, especificamen—
te sera igual a Pgae/(1+ty),
lo cual conduce a wuna dis—

minucidn de 1l1la cantidad o-—

frecida hasta Xi.

Con respecto al consu-—
midor nacional no se produce
ningan cambio, debido a que
el precio que enfrenta sigue
siendo @l mismo (Fuais). Las
importaciones aumentan, al
disminuir la produccidén na-

cional, a Mzx=Xo ' —Xa3 mien—

tras que la recaudacion del
gobierno estd definida por

el area ECMN.

9i el objetivo de poli-

tica es el de aumentar el
consumo interno del bien,
con el menor gasto de go-~

bierno posible, existen dos



instrumentos que lo permi-

ten: el subsidio al consumo

nacional y el subsidio a las

importaciones.

El primero representa

para el fisco un mayor de-

sembolso que el segundo; en

cambio el subsidio a las

importaciones, si bien no

afecta tanto al gobierno,

tiene efectos negativos so-

bre 1la industria nacional

no produce el

La

(efecto que

primer instrumento) .
decision final depende de la
situacion presupuestaria del
de

importaciones

gobierno, la magnitud de

las con res-—
pecto a 1la produccion (o de-
manda) interna vy del poder
del

cante,

grupo industrial fabri-
sobre las decisiones
del gobierno.

4.1.3.— La Cuota a las

Importaciones: este tercer

tipo de instrumento se ca-

racteriza por ser una res-—

triccion cuantitativa, es

decir, el estado permite que

se importe una cantidad +ija

del bien. Fara analizar sus

efectos, utilizamos el Gra-

No.4, donde la situa-—

fico

no se

ié

cidn inicial es similar a la

presentada en los dos gqrafi-

cos anteriores (produccién
nacional Xo, consumo nacio-
nal XQ').

Supongamos que el go-—
bierno. decide fijar una

cuota de importacion equiva-
lente a XoXe; si se mantiene

el precio Pgie, Se produce

un exceso de demaricda pdr el
debido a la pro-—

bien, que

duccidn nacional
la cuota (XoXe), No llegan a

cubrir la demanda (Xo').

La anica manera de eli-
minar este desequilibrio, es
fomentando la produccion na-
cional e inhibiendo el con-

sumo interno; para gque tal
situacion se produzca es ne-~
precio inter-—

hasta F,,

cesario que el
incremente
desapareciendo el exceso an-
al aumentar

{Xs¢2

tes mencionado,
la produccidn nacional

y contraerse el consumo 10~

terno (X3 ).

Como puede apreciarse,
los efectos de una cuota =on
similares a los de un aran—

cel; so0lo que ahora el area
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ABDC que en el caso de un

impuesto a las importaciones

hubiera representado un in-—-

greso para el estado, ahora
equivale a 1la ganancia de
las personas que reciben las

licencias de

debido a

importacidons
que ellas importan
el bien a un precio Peguie ¥y
pueden venderlo internamente

aF’;.

4,2.- Bienes Exportables:

igual que en el acapite an-—

terior, desarrollamos tres

esquemas basicos, que nos

permitan analizar los efec—
tos de los impuestos,  subsi-~-
dios ¥y cuotas sobre el con-

sumo, produccién vy gasto (o

ingreso) de gobierno.

4.2.1.-FPrimer Grupo de

Instrumentos (LD hacia Arri-—

tres instrumentos des-—

plazan la LD hacia arriba en
el caso de bienes exporta-
bles: el subsidio a la ex-—
portacion, el impuesto al
consumo interno vy el subsi-—
dio & la produccidn nacio-

nal. Para todos estcs casos

cono referencia

No. S5,

utilizamas
al Graftico ademas del

cuadro resumen  adjunto.

La

inicial establece
de

situacién
un nivel praduccion na—

cional Xo, consumo interno
o'y exportaciones iguales a
Eo=Xo-Xo'y @ ingreso de di-
visas por exportacidon equi-

valente al area Xo XofR.

En el caso de un subsi-~

dio a las exportaciones, el

precio que reciben los pro-

ductores por cada producto

exportado es FPoan(l+ts,,),

donde s,.% es el subsidio por
unidad exportada.
Como el precio que sn-—-

frentan los productores

aumenta, entonces la pro-

nacional s i1ncra—
xﬁw

los consumidores,

duccién

menta a En el caso de

el orecio

que ellos pagan por cada u~

nidad del bien también debe

incrementarse, de otro modo

los productores nacionales

no se sentirian motivador a

vender en el mercado inter-—

no. El precico en este mer-

cado debe elevarse hHasta

FPoonllits, ), de modo aque al

productor nacional Jle sea

indiferente exportar o ven-—

der internasente.
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S B consumo

De esta manera, el sub-

sidio a las exportaciones
tiene un efecto negativo so-
bre el consumo nacional ya
que eleva el precio interno,
contrayendo la cantidad de-
mandada hasta X' .

-

Las exportaciones se
incrementan por dos razones,
mayor produccién nacional y
menor consumo interno, haéta
ser iguales a E;=Xi-Xi'. E1l
gasto de gobierno en el sub-

sidio es equivalente al area

CEFD, mientras que el ingre-
s0 de divisas aumenta a
XaXs 'FE.

En el caso _del impuesto

al consumo __interno, el pre-

cio gue paga &l consumidor

nacional sube a Psogwll+te),
donde t% es el impuesto por
unidad (nuevamente por faci-
lidad ta%=s,%), disminuyendo
a Xi'. Fara el
nacional, el pre-

&l

productor

L1000 que entrenta no se

altera, sigue s1endc Fsow,

de modo que su nivel de pro—

duccion no varia (Xe!. Las

exportaciones aumentan hasta

Ro—X3 ' debido al menor con-

sumo interno; el gobierno

20

valor equi-—

MNDF y el

recauda por un

valente al area
ingreso de divisas aumenta a
XoXa ‘FA.

For ultimo, en el caso

de un subsidio a la produc-

cidn nacional, el precio que

enfrentan los productores

nacionales, cualquiera sea

el destino de su mercaderia
Como ahora

toda

€8 Peow (l+sy,).
se subsidia a la pro-
sin discriminar en
de

consumo nacional

duccioén

contra la destinada al

(como en el
caso del subsidio a las ex-—
portaciones), el precio in-
terno no tiene porque subirg
por lo tanto los consumido—
nacionales en-

res siguen

frentando Psoe, cOnsumien—

do lo mismo de antes (Xo').
exportaciones

iLas au-

mentan, al incrementarse la

producciodon nacional a EgpeX,-
Xo' '+ El gasto de gobierno.
para cubrir este subs:i:dio ex
igual al area MREC,

de

siantras

que =1 ingreso divisas

aumenta a XiXeo BE.

6i el objetivo del go-

bierno consiste en incre-—



mentar el voiumen de expor-—

taciones, con el menor gasto

posible, ios tres instru—

mentos logran este objetivo

aunque con diferente rela-

ci1on costo/efectividad.

Si ordenamos  los ins-—
trumentos de acuerdo a los
objetivos antes planteados;
el subsidio a las exporta-
ciones es el instrumento que
sayor incremento en las ex-—

portaciones obtiene; men-—

tras que, el 1impuesto al
consume naclional es el danico
gue representa un i1ngreso

para el fisco.

De los tres, es eviden-—

te gue el subsidio a 1a pro-—
@#uccl on nacional es =1 menos

er:cirente para lograr los

o jetivos antes planteados,

va gue i1ncrementa las expor-

taciuvnes en  menor magnitud

'qne el subsidio a la expor-—

‘Raci10on v representa un gasto

-asor para el tisco ‘el area

BE. ec mayor que DFEC).

ta eleccion entonces se

&E=2rcunscribe a subsidio  a
h
e<partaciones o i1mpuesto

consumo; mientras que el

o

prmero significa mavores

axportaciones, el segundo

representa  1ngresc para el

+1SCO. La decision final

depende, entre otras cosas,

del tamano del mercado in-—

terno; si  eéeste es peqguesno,

es poco probable que la re-

caudacidn proveniente de un

impuesto vaya a ser impor-—

tante, por lo tanto la solu-

cion de subsidiar a ias ex—

portaciones parece mas via-

ble. Utras wvariables que

influyen en la decisiotn sorn

tas elasticidades precio de

la oterta v de la demanda

nacionales.

4.2.2.-  Begundo brupo

de instrumentos (LD hacia

Aba o)l s en este acapite

analizamos tres instrumen—

tos, tmpuesto a las exporta—

ciones, subsidio al consumo

nacional e i1mpuesto a la

produccion nacional. &4

Grafico No.& vy el cuadr o

adjiunto, resumen esios ca—

S50S.
En el

caso de  un 1me

puesto a las exportaciones,
por cada producto exportado,

el productor nacional recibe
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ahora un precio 1i1gual a
Feow/ {1+, 7, inducieéendolo a
exportar &en0s vy tretar de
vender en el sfrcad® inter—
no. 51 todos los producto-—
res siguen este comporta-—
siento, al final la reasig-—
nacion de la oferta nacio-
nal, provoca una caida en el
precio interno., hasta
Fron/t1+t,), de modo que

resulte 1gual vender dentro

o exportar.

Como el precio que en-—
#renta el productor nacio-
nal, dentro y fuera del pais
ha descendido, entonces su
produccion disminuye hasta
k43 por otro lado el con—

suso 1nterno aumenta a X, .

fas exportaciones se con-—

traen a E,=X1-X, " . El in-
greso de divisas disminuye a
3:%x,; DC, al aumentar el con-
sumo interno vy disminuir la
produccioéon nacional; el 1n-—
greso del fisco por concep-—
t0 de este impuesto es i1gual

ai area CEFD.

En el caso de un subsl -
#10 al  consumo nacional, el
esecanl1 smo puede presentarse

de la siguiente manera: el

estacgo compra a los produc-
Lores nacionsales determinada
cantidad al precio Feges la
cual es posteriormente re—
vendida a un precio subsi-—

diado menor Feon/(l+sc).

Como el precio que en—
frenta el productor nacional
no se ha moditicado, enton-
ces  sigue produciendo lo
mismo de antes (Xol)ji en cam—
bio, el consumidor nacionail
incrementa el consumo inter-—
no hasta X, , debido a que
entrenta un precio menor.
Las exportaciones descienden
a EaXo—~X, 4 €1 gasto de go-
bierno es ahora igual al a-
rea MNFD, mientras que el

ingreso de divisas disminuye

a XoX; ‘DG,

For aitimo, en el caso
de un impuesto a la produc-
c1on nacional, la i1ndustria
nacional no puede cargar la
1incidencia 1la i1mpuesto to-
talmente a. los consumidores
(sean nacionales o extran-—
jlerus) . Con la demanda ex-—
terna, perderia competitivi-
dad al tratar de vender a un

precio mayor que FPeos

(Framil+ty)), en otras pala-



bras el precio ex—fabrica
por cada unidad exportada
debe ser FPson/(l+tg), 1la
incidencia del impuesto re-
cde integramente sobre el

productor.

En el caso de la deman-
da interna, tampoco el pro-—-
ductor nacional puede tras-—
ladar parte (o toda) la in-
cidencia del impuesto al
consumidor interno, debido a
que los mismos productores,
al encontrarse en competen-—
cia trataran de captar la
mayor parte del mercado in-
terno al no obtener mayor
rentabilidad exportando, es-—
te proceso continta hasta el
momento en el cual a los
productores les es indife-—
rente vender interna o ex-—

ternamente.

£l precio que enfrentan
los productores en los dos
mercados disminuye, contra-
vendao la produccidn hasta
Xs. FPor el lado de la de-
manda interna, el precio
continua invariable, de modo
que el consumo se mantiene.
Las exportaciones disminuyen

hasta Eax=X:1—Xo'3jel ingreso

del gobierno por el impuesto
es igual al area MNEC vy el
ingreso de divisas se reduce

a X;XO'HC-

4.2.3.~ La Cuota a las

Exportaciones:
zar sus efectos utilizamos

para anali-

el Grafico No.7, con wuna
situacion inicial que se
caracteriza por tener una
producciéon nacional igual a
Xoy consumo interno Xo' Yy

exportaciones Eco=Xo~Xo .

El gobierno decide im—
poner una cuota a ias expor-
taciones equivalente a
Xo ' Xej =i al establecerse,
el precio de venta se man-
tiene en Psow; nNecesaria-
mente se produce un exceso
de oferta igual a XeoXe. Co-
mo los productores nacio-
nales no tienen (una vez
cubierta la cuota), mayores
posibilidades de vender su
producto, entonces recurren
a bajar el precio de venta
en el mercado interﬁo; con
objeto de que la cantidad
demandada aumente; este pro—
ceso continua hasta que de-~

saparece el exceso de ofer-—

ta, con un precio interno
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P24 producciodon nacional X; vy

consumo interno X;'.

En este caso se ha ana-
lizado el efecto de la cuota
para una situacidon muy es-—
pecial, aquella en la cual
cada empresa recibe una cuo—
ta especifica tal que, pro-
duce 1o mismo que en el caso
de un impuesto a las ex-—
potaciones igual a t.i% (ver
Grafico No.7).

S5.- IMPUESTOS Y SUBSIDIOS
LIMITES

Este acapite tiene por
objeto describir 'y analizar
otro tipo de efectos que se
producen mediante los ins—
trumentos de intérvencibn
del gobierno, en mercados de
bienes transables. Especi-
ficamente, nos interesa de-—-
terminar en qué medida la
magnitud de una tasa de im—
puesto o de subsidio, tiene
la capacidad de ‘transfor-
mar ', por ejemplo, un bien
importable en no—-transable o

inclusive en exportable.

Debemos reccnocer que
existen otra serie de varia-
bles que pusden producir
este tipo de efecto. Asi,
dado un bien no—-transable,
una expansion en su demanda
interna, puede convertirlo
en importable; lo contrario
sucede si la demanda se con-
trae deprimiendo los precios
internos, lo cual quiza lo
haga exportable. Nosotros
nos ocupamos en este trabajo
s6lo de 1los cambios produ-
cidos por intervencién di-

recta del gobierno.-

Esta parte del documen-—
to se divide en tres seccio-
nes: en primer lugar se es-
tudian las posibles ‘trans-—
formaciones’ de un bien
importable, luego las de un
bien exportable y por ultimo

las de un bien no—transable.

S5.1.~- Bienes Importables:

siguiendo la metodologia
planteada en el punto ante-
rior, analizamos priﬁero ios
instrumentos que  originan
desplazamientos hacia arriba
en la LD. FPara no hacer muy
repetitiva la exposicion

desarrollamos algunos casos,



dejando otros para que los

resuelva el lector.

Tenemos primero el caso

las impor-—

de un_ impuesto a

taciones, para el analisis
wtilizamos el Grafico No.8 vy
el cuadro adjunto. La si-
sin ningun

del

tuacidn inicial,

tipo de intervencion
estado se define con un nri-

wel de producciéon nacional
Xo,

anternamente

una cantidad demandada

igual a X, e

sieportaciones iguales a Xi-—

‘o.

Sabemos que al estable-

cer un arancel a las impor-—

taciones, eéstas disminuyen

por dos razones, mayor pro-—

ducci on nacional vy menor

consumo  internoj; de ser
podemos plantearnos la

sCual

asi,

es la tasa

pregunta:

de arancel que elimina to-
las importaciones”?

Cual

talmente

e dicho de otro modo,

e la tasa de arancel que

‘“transforma’ un bien impor-
table en no—transable?.

L aramente, en el OGrafico

B.8 apreclamos que una tasa
agual a AB elimina las im—

portaciones; el precio in-

I

terno se eleva tanto (FP.),

qQque la produccidn nacional a
la de-—

ese precio, iguala a

manda interna (Xa’).

LOugé sucede si el aran—

cel es mayor que AB, por

ejemplo AC?. Muchas veces se

responde esta pregunta de la

siguiente manera: "eew al
ser tan alta la tasa de a-
rancel, el precio interno
sube a Pz, 1la produccion

nacional se incrementa y la

cantidad demandada disminu-

vye, de modo que se origina
un exceso de oferta igual a
MN, el cual puede exportar-—
se..." (1!'1): nada mas in—
correcto; si fuera asi, el
gobierno hallaria muy sen—

cillo promover las exporta-—

ciones, mediante la recomen-

dacion: "si desea sustituir

importaciones, o mejor adn,
convertirse en
del

ba,

exportador

bien que antes importa-

eleve los aranceles lo

mas alto que pueda". Receta

muy heterodoxa evidentemen-
te.
£l error en el anali-

83is esta en al precio

Fas,

que

no se puede vender MN al



exterior porque el maximo

precio que estid dispuesto a

pagar la demanda externa es

P oo o imucho menor que Pa!
(a no ser que el gobierno
decida subsidiar a la pro-

duccidon nacionall.

Resumiendo, con un a-
a AC, el

puede mantenerse

rancel equivalente
precio no
en Pz, debido a que el exce-
so de oferta MN (al no poder
exportarse), presiona para
precio interno des-
Pre Al

bien

que el

cienda hasta ‘con-—

vertirse’ el en no-

transable, 1la . LD pierde re—

determinar el

Cual-—-

levancia para
precio de equilibrio.
quier tasa de arancel mayor

que AB, ‘convierte’ el bien

en no—-transable.

N

En aso

puesto al consumo nacional,

A

el de un_im—

el analisis es un poco mas
complicado. Sabemos que
este inStrumento, al ser

aplicado a un bien importa-

ble, disminuye el consumo

interno, pero no modifica la

produccién nacional (la in-—

dustria nacional sigue per-—

cibiendo el precio Pga«).

-
P

28

Volvemos a plantearnos

la pregunta: JiBQueé tasa de

impuesto al consumo ‘trans-—

forma’ el bien importable en

uno no-transable?. Ensayando

una respuesta, podriamos a-

firmar que esa tasa puede

ser AB (la misma que produ-

cia la ‘transformacidon’ en

el caso de un arancel).

8i la

al consumo

tasa de impuesto

es AB, entonces

el precio que enfrenta el
consumidor nacional es P,,
reduciendo su demanda a Xa,

mientras que el precio que
enfrenta el productor nacio-—
nal sigque siendo Pgue, lO
cual lo motiva a seqguir pro-
duciendo 1o mismo de antes
(Xoa) .

con

Esto significa que

un  impuesto al consumo

equivalente a AB aun se si-

gue importando un volumen

igual a XoX=.

Evidentemente, la tasa

que permite la 'trangforma—

cion’ debe ser mayor que AB,

de modo que el precio que

determine en el mercado in—

terno sea tal, que la canti-

dad demandada iguale al ni-

vel de produccion Xoy que
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permanece inalterado al im-—

plantarse i1mpuestos al con-—
sumo & bienes i1mportables.
La tasa que detine el limite
importable a no-transable es
DE , con £lia 1la cantidad
demandada al precio FPx coin-
cide con la cantidad ofreci-—

da al precio Fcais.

Supongamos ahora que el
gobierno establece una tasa
impositiva mayor que DE, 1-
gual al Fio; s1 ubicamos la
cuna’ impositiva tomando
como reterencia el Feqs v la
tuncion de demanda, la si-—
tuacion que se origina es
inestables al precio que
perciben los consumidores,
la cantidad demandada seria
s, mientras que los produc-—
tores nacionales continua-
rian ofreciendo Xo. Como
este exceso de oferta no se
puede exportar, se produce
un  ajuste en el precio in-
terno, para gque la cantidad
demandada aumente vy ifla can-—
tidad ofrecida disminuyas; el
proceso ileva a reubicar la

cunal en FB=FB.

tn otras palabras, como

a partir de DE el bien se

transtorma en no—-transable,
entonces el precilo Feqse dela
de tener vigencia en ei pro-
ceso de determinaclon de o
quilibrio con 1ntervenclon
del estado. Comao todo bien
no—transable, el proceso de
ajuste hacia el equilibrio
se lleva & cabo con demanda
y oferta nacionales, vale
decir, la cuna FG se debe
ubicar entre 5, v Dn, deter—
minando un preclo Fa para el
consumidor y un precio ex-—
tabrica Fe para el productor
nacional , los cuales detinen
una cantidad transada en el
mercado igual a Xx=. Cabe
destacar que si1 el bien se
convierte en no—transable el
impuesto al consumoc tiene
efectos contractivos sobre
la oferta nacional (algo que
no sucedia cuando el bien

era importable).

Supongamos ahora gue el
gobilerno sigue i1ncrementando
la tasa impositiva hasta
liegar a una 1gqual . a kKL,
como menclonamos anterior-—
mente, al ser el bien no-
transable, §a CURa se es—

tablece entre B, ¥y Dai sin

embargo ahora este procedi-



miento deja de ser valido
debido a ogue el productor
nacional no acepta un precio
en el mercado i1nterno menor
a FPeroon, pourque ante la al-
ternativa de exportar delja

de lado el mercado interno.

Mo es posible entonces
que la ‘tuna’ siga ubican-—
dose entre U, Y 5,y ahora
debemos situarla entre Do vy
Feon (el mimumo precio que
el productor nacional esta
dispuesto a aceptari, obte-
miendo KL =EL. Con esta
nueva ‘cuna’, l1a cantidad
demandada es igual a X»,
a1entras: que la cantidad
ofrecida tal entrentar un
precio Peon) es Ami el exce-
s0 de oterta (Aem—R>), =€

exporta.

El bien que hasta ese
eomento se consideraba no-
transabie, se “transforma’
en exportable al 1mponer el
qgobilerno una tasa de i1mpues-—
o  al consumo mavor a Hd.
£n el cuadro adiunto al Gra-
f1co No.B se presenta un
mestuheis e lo anterior, 10—

Jil2NJU ias tasas de 1mpues-—

to limites que " transtorman’

los birenes.

En el caso de un _subsi-
dio a la produccion, el ana-
lisis es muy parecido, dejla-
mos ai lector para que 1o
resuelva (las respuestas se
hallan en el cuadro resu-

menl.

iué sucede con todos
aquel los instrumentos que
desplazan la LD hacia aba-
Jjo*. Simplemente nada. 51
incrementamos la tasa de
subsidio a las i1mportaciro-
nes, de subsidio al consumo
nacional o de impuesto a la
produccion nacional, el e—
tecto de ‘transtormacion’ es
nuio porque los bienes i1m-—
portakles sobre los que a-
plicamos estos instrumentos,
se hacen cada vez ‘Mmas 1m-—
portables  (en el sentido de
gque aumenta el volumen de
1mportaciones debido  al ma—
yOr Consumo  1nterno y/o me-

Nnor produccion nacional. .

Existe sin embargu un
detalle 1mportante Con vos-
pectn a 1a magnitud dei wsup-

s1d10 & las importaciones:



no puede superar a la dife-

rencia entre Pais VYV Prows

porque de ser &asi, se produ—

ciria una situacién con e—
guilibrio indefinido (iFor
gue?). Con 1los otros dos

instrumentos no se produce

tal problema {(iFor que?),.

C5.2.- Bienes Exportables:

ahora nos ocupamos de aque-—
llos instrumentos que tienen
la capacidad de ‘transfor-—

mar’° wun bien exportable en

no—transable y 1luego en im-

portable. Fara analizar
este tema utilizamos el Gra-

fico No.9 vy el cuadro resu-—

men adiunto. En la situa-
cion inicial, sin ningun
tipo de intervenciéon del

estado se consume X, produ-

ce Xo y exporta Xeo—Xa.

Si consideramos todos

agquellos instrumentos que

desplazan 1la LD hacia arriba

(subsidio a las exportacio-

nes, impuesto al consumo

nacional Yy subsidio a 1la

produccién nacional), apre-—

ciamos que su efecto es ha-
cer al bien ‘mas exportable’
aan. Sin embargo existe un

detalle importante con res—

pecto a la magnitud del sub-

sidio a 1las exportacioness

este no puede ser mayor que
la diferencia entre el pre—
©io Peor ¥ €1 Poaiej de otro
modo, 1la ‘novedad del ano’,

consistiria en importar

cualquier cantidad del bien,
para luego reexportarlo,
obteniendo pingues ganancias
esta

con estrategia. En

este caso no queda definida

una situaciéon de equilibrio.

No sabémos (s1 suponemos
demanda vy oferta mundial
perfectamente elasticas)

importa para vol-
Esta fi-

cuanto se

ver a reexportar.

gura no se puede llevar a
cabo con los otros dos ins-—
trumentos (impuesto al con-

sumo nacional vy subsidio a

la produccioén), ipor que?.
de los instru-
la LD

hacia abajo tenemos, el caso

Dentro

mentos que desplazan

taciones, la tasa

que
‘transforma’ el bien de ex-—

portable en no-transable es

AR, si la tasa es mayor, el
bien sigue siendo no-
transable, y su punto de

equilibrio se determina con
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un precio Fz y una cantidad

transada Xa (/ipor que?).

Si consideramos ahora

el caso de un subsidio al

B e = s T e s

consumo_nacional , observamos

que una tasa de subsidio
igual a AR, permite que aun
se siga exportando, debido a
que el consumidor nacional
al percibir el precio Pz,
démanda la cantidad X=,
mientras que el productor
nacional, como sigue reci-
biendo Fsow, Ofrece la can-

tidad Xo, exportando la di-

ferencia (Xo—X=z).

Si la tasa de subsidio
aumenta a DE, entonces se
deja de ekportar y a partir
de ese momento el bien se
‘transforma’ en no—transa-
ble. Con méyores incremen—
tos, la ‘cuida’ ya no se es—
tablece entre Pyawn ¥ la fun-—
cion de demanda, sino entre
8a ¥ D (el precio Pean deja
de tener importancia desde
el momento en que el bien es

no—-transable).

Si la tasa de subsidio
es mayor que HJ, por ejemplo

KL, la ‘cuifia’ ya no puede

ubicarse entre 5, y D,, de-
bido a que el productor na-
cional no puede percibir um
precio mayor que Pgyae. Ex—
plicando con mayor detalle
este punto, supongamos que
la 'cufia’ se establece segun
el Grafico No.? en kL, de—
terminando un precio interno
para el productor nacional
igual a Fsx, dado que estei
precio es mayor que Peoaey |
siempre existira alguna em—
presa que encuentre rentable
importar el bien a Fgie ¥y
venderlo en el mércado in-
terno a un precio menor que
el determinado por Ps.

En otras palabras,
cuando el productor interno
recibe un precio Ps, el con-
sumidor paga (debido al sub-
sidio al consumo) un precio
Fas mientras,que el importa-
dor puede vender en el mer-

cado interno a un precio

menor que Pa.

Fara poder seguir man—
teniendo su competitividad
el productor nacional »no
puede cobrar un precio mayor
que Fei+, entonces la situa-

cion final es una ‘cuna’



reubicada en k'L =KL, consu-
miendo X», produciendo in-
ternamente Xa, e importando
la diferencia (X»—Xes). 61
la tasa de subsidio es mayor
que HJ, el bien se ‘trans-

forma’ en importable.

En el caso de un_im—

puesto a la produccion na-—

cional, la tasa que convier-
te el bien de exportable a
no~transable es PR (determi-
ne la razon), del mismo mo-—-
do, la tasa que convierte el
bien de no—-transable en im-

portable es TV.

5.3.- Bienes No-Transables:
el gobierno mediante los

mismos instrumentos analiza-
dos anteriormente, puede
provocar la ‘transformacion’
inversa, vale decir, conver-—
tir no—transables en transa-

bles.

Dado gque la metodologia
es muy parecida a la estu-
diada en los dos acapites
anteriores, en la mayor par-
te de ’situaaioneayae deter -
minan los subsidios o i1m-
puestos limites que conducen

a la ‘transformacion’, de-

jando al lector el trabajo
de desarrollar el razona-—
miento que conduce a la res-

puesta correcta.

El OGratico No.10 pre-—
senta el tipico caso de un
bien no-transable, con pre-—
cio Po vy cantidad Xo de e-
quilibrio. Iniciamos el
analisis con los impuestoss
especificamente el caso _de

un_impuesto al consumo, como

se trata de un bien no-tran-—
sable sabemos que la ‘cuia’
se ubica entre 5. Yy Dn, a—
hora bien, si la magnitud
del impuesto al consumo em—
pieza a incrementarse, el
precio que verdaderamente
percibe el productor nacio-
nal tiende a disminuir,
mientras que el precio que
paga el consumidor aumenta.
Tambieén es obvio que el pro-
ductor nacional no esta dis-—
puesto a recibir por su pro-
ducto un precio menor a Peow
en el mercado interno, por-
le conviene

que de ser asi,

exportar.

Este hecho nos lleva a
definir gque =1 el i1mpuesto

al consumo es mayor que te%,
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el bien en cuestion pasa a

convertirse de no—-transable

a exportable. Es decir, la

cufia para tasas de impuesto

al consumo mayores que te*,

se ubican entre Dn ¥ Psow-
Algunas veces se plan-—

téa el siguiente razonamien-—

to: "... 51 la tasa de im-—
puesto al consumo es te.
{(Grafico No.10), entonces

convendria importar el bien

porque el precio qgque esta
pagando el consumidor es ma—
yor que Fcif, icomo es posi-
ble entonces que el bien se

pueda importar vy exportar

simultaﬁeamente?. El razo-
namiento tiene un error que
Justamente conduce a la apa-
rente contradiccion plantea-
da en la pregunta.
Cualquiera sea la pro-

cedencia del bien (nacional

o importado), esta sujeto a

un impuesto al consumo, que

eleva el precio al consumi-

dor —-en el caso de los pro-—
ductos importados— a niveles
sayores que Pegpe(l+tgsl), re—
sultando por 1o tanto poco

rentable la importacion.

X7

de

la produccién,

En el casop un _ im—

puesto a de-—-

jamos que el lector determi-
ne por qué la tasa impositi-

va to* ea3 la que define la

‘transformacion’ de no—~tran-—

sable a importable. En los

casos: de impuestos a las

importaciones o a las expor-—

taciones, es evidente que

cualquiera sea su magnitud,

el bien sigue siendo no-

transable.

Analizaremos ahora el

caso de un subsidio a la

produccioén, dejando al lec-—

tor que determine los tres

casos restantes (subsidio sl

consumo, a la exportacion y

a la importacién). Cuando

se establece un subsidio a

la produccion, sabemos que

la ‘cufa’ se ubica entre S,

y Dny al ser el bien no-—-

transable. A medida que la

‘cura’ va aumentando de mag-

nitud, el precio que recibe

el productor se incementa,

el precio del

Esta

mientras que
consumidor disminuye.
situacion continua hasta que
‘cufa’

la sea igqual a sp™.



51 el subsidio es mavyor

que la ‘cuna’ antes mencio—

nada, entonces el productor
nacional se siente motiwvado
a exportar, lo cual evita
que el precio en el mercado
interno sea menor que Psows
en otras palabras, 1la D,
deja de tener vigencia por-

que a partir de s;*, el bien

se ‘transforma’ en exporta-—
ble.
6.- LA FERDIDA DE EFICIEN-

Cla SUuCIAL

La idea de perdida de

eficiencia social esta rela-—

cipnada con tres conceptos

que vinculan a cada uno de

los tres agentes econtmicos

que conforman estos modelos:

el consumidor nacional (ex—

cedente del consumidor), el

productor nacional (exce—

dente del productor) y el

goblerno {(i1ngreso o qgasto de

gobierno’.

Se afirma que determi-—

nada torma de i1ntervencion

del estado origina pérdida

de eticiencia soclal cuando

1a suma de: 1) el i1ngreso (o

gasto) percibido por el go-
bierno debido al i1nstrumento
aplicado, mas Z) el cambio

en el excedente del consumi-—

dor y, mas 3} el cambio en

el excedente del productor,

es menor que cero.

Fara determinar la per-—

dida de eficiencia social
(FES), que produce determi—
nado 1instrumento, se plan-

tean dos metodeologias alter-—

nativass: l1a metodologia ho-

rizontal y la metodologia

vertical.

Cada una tiene sus ven-—

tajas vy desventajas; asi,

mientras ia primera es mucho

mas larga, tiene la ventajla

de senalar que sucede espe-—

citicamente con cada uno de

los agentes economlcos;

mrentras que la metodologia

vertical, aunque mas breve y

rapida, s6lo nos entrega re-—

sultados globaies, para ia

Sociedad como un Todo (S5ci:.

Fara 1llevar a cabo la

descripcién de 1las metodo—

logias seguimos un esquema

similar al de los anteriores

acapirtes; sin embargo, dado



gue usted va domina los e—
fectos de cada uno de los
instrumentos, analizaremos
con detalle s6lo dos casos
por cada tipo de bien, de-—

jando el resto para que los

resuelva.

6.1.- Bienes lmportables:
analizamos el caso de un
arancel a las i1mportaciones,
mediante las dos metodolo-
Gi&aS. t.a metodologia hori-
~ontal se basa en determinar
g7 sucede con los exceden—
tes del productor, del con-
sumidor vy con los ingresos
{0 gastos) del gobierno,
antes Yy despuss de imple-
mentarse determinado instru-—

mento.

Fara el analisis utiili-—
zamos el Gratico No.1l1, don-—
de cada area ha sido denoml-—
nada con una letra mayuascu-—
ia. lLLas tres primeras co—
iumnas del cuadro adjiunto se
utilizan para el analisis
aei arancel con la metodo—

10gaia horizontal.

En 1a situacion 1nicral
P ANTES S en el cuadro adjiun—

torsr, el excedente del consu-—

midor esta representado pow-
el area ARCDEF, dado que
adquiere Xo' al precio Feies
el excedente del productor
equivale al area G, mientras
que el gobierno no tiene

ningun tipo de i1ntervencion.

Luego de establecer el
impuesto a las importacio-—
nes, el precio i1nterno sube
—para consumidores y produc-—
tores internos— a
Feiellttn):y disminuyendo ed
consumo  interno a X; ', lo
cual implaica que el consumi—
dor tiene ahora ( DESFUES’
en el cuadro adjunto), u&
excedente igual a AR sota-
mente, mientras que el pro-
ductor nacional ha 1i1ncre-—
mentado su excedente a CGs
por altimo el gobierno re-—
cauda un ingreso  equlva-

lente al area E.

Restando la situacion
actual menos la 1nicial
( DESFUES — AHUKA tw e el
cuadro adjiunto:s, coﬁ ob jeto
de apreciar que ha sucedido
con los excedentes, observa--
mos que el conswnidor ha
perdido parte de su exceden—

te (CDEF?, el productor na-
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ha el

estado tambieén

C, Y
E,

sociedad como un

cional ganado

gana sin
embargo la
todo

(DF).

(scT), pierde el area

éPor que se

Al estable-—

produce
esta pérdida?.

cerse el arancel, el consu-—

midor pierde, como se dijo,

(CDEF); de esta Aarea parte

se transfiere a los produc-—
C,

sin embargo

tores nacionales
E,

y parte
al gobierno
los triangulos D y F no se

transfieren a nadie, repre-
sentando por lo tanto la PES

para la ScT.

La metodologia verti-
cal, para el caso de arancel
a las importaciones, toma

como referencia 1o sucedido

con las cantidades produci-
das vy consumidas internamen-—
te, antes y después de esta—
blecer el arancel.

Seguimos wutilizando el
6rafico No.11,

el arancel,

ai imponerse
la produccion
interna aumenta de Xo & X.i,
cual

de

lo significa que se

deja importar por ese

monto, con un ahorro de di-

41

visas igual al area 1, sin
embargo, el costo que re-—-
presenta para la sociedad
producir internamente esas
Xs—Xo unidades equivale a
iD. Por 1o tanto, la dife-—

rencia entre 1lo que se aho—

rra por no importar, versus

lo que cuesta sustituir es-—
tas importaciones, arroja un

saldo negativo igual a (D).

En otras palabras 1la
funcidén de oferta de 1la
industria nacional {(Sn) ,

determina que es ineficiente
tratar de producir interna-
de X,, debido a

costo de cada unidad

mente mas
que el
adicional,
de

esa

supera al ahorro

divisas proveniente de

sustitucion de importa-
ciones. El triangulo D de-
fine entonces 1la PES prove-

niente de la produccidon na-—

cional.
Paor el lado de los
consumidores, la cantidad

demandada ha disminuido de

Xo' a X3’y 10 cual implica

también, un ahorro de divi-—

sas por menor importacion

equivalente al area K, sin

embargo al disminuir el con-
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sumo nacional, la valoracion
total que 1los consumidores
tenian del bien disminuye en
un area igual a KF. En otras
palabras, el consumo perdido
(Xo'~X1’Y era valorado por
los consumidores en KF,
mientras que el ahorro de
divisas s0lo es de K; por lo
tanto l1a PES del consumo es
igual a F. Sumando las dos
PES, llegamos al mismo re-—

sultado anterior.

Los casos restantes,
que desplazan 1la LD hacia
arriba, se trabajan de forma
similar, dejamos al lector
para que se ocupe de desa-—
rrollarlos. La PES de cada
caso se presenta resumida en
el cuadro adjunto al Grafico
No.11l. Es importante desta-
car que los dos instrumentos
restantes (subsidio a 1la
produccion e impuesto al
consumo), originan areas de
pérdida de eficiencia so-

cial, menores a las ocasio—

nadas por el arancel.

La pérdida de eficien-
cia social originada por el
segundo grupo de instrumen-—

tos 1los que desplazan la LD

hacia abajo), se muestra en
el Orafico No.12 y en el
cuadro adjunto. Analizare-
mos el caso de un subsidio a
las importaciones; primero
con la metodologia horizon-—

tal y luego con la vertical.

Con un subsidio a las
importaciones, el excedente
del consumidor aumenta en un
area iqual a CDEFG; en cam—
bio los produétores naciona-
les, al disminuir su nivel
de produccidon pierden el
area CD correspondiente a su
excedente (esta area es
transferida a los consumido-
res). El gobierno gasta en
financiar el subsidio el
equivalente al area CDEFGHj;
de modo que para la sociedad
como un todo (ScT), la PES

es igual al area D mas H.

Con la metodologia ver-
tical el analisis comtempla
los cambios eﬁ produccioén
nacional vy consumo interno,
ocurridos como consecuencia
del instrumento aplicado.
Al  aumentar el consumo in-—
terno de Xo' @ Xi1',; el gasto
en divisas es igual al area

MGH, sin embargo, los agen-
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tes econdmicos valoran esas

unidades adicionales en sélo

6M, generandose una pérdida
por parte de los consumido—

res, igual a H.

La menor produccidon na-
cional, implica un  mayor
gasto de divisas para impor-
tar 1o que ahora no se pro-
duce, este desembolso es i-
gual a DEK; al producir me-
nos se supoﬁe que los re—
cursos que antes se utili-
zaban para fabricar las X;-
Xo unidades, ahora ya no se
gastan, es decir, se produce
un ahorro igual al valor de
los ‘recursos liberados’
(siguiendo 1la terminologia
de evaluacidn social de pro-
vectos), igual al area EK.
lLa diferencia entre lo que
se gasta y lo que se ahorra,
arroja un saldo negativo e-
Quivalente al area D. Su~
mando las dos areas, obtene—

mos el resultado antes en-—

contrado.

b.2.— Bienes Exportables:
cuando 1la LD se desplaza

hacia arriba, analizamos el
caso de un subsidio a las

exportaciones, dejando al

lector la resclucion de los
dos restantes. Todos los
casos se encuentran resuel-
tos en el Grafico No.13,
sirviendo de ayuda el cuadro

adjunto.

51 se eatablece un sub-—-
sidiao a las exportaciones,
el precio interno sube,’dia~
minuyendo el area correspon-—
diente al excedente del con-
sumidor en BC. Por otro
lado los productores nacio-
nales, aumentan su excedente
en BCDEF

cia de los consumidores).

(BC es transferen-—

El estado para implementar
este instrumento gasta
BCDEFG; de modo que, para la
sociedad como un todo (ScT),
la PES es C mas G.

Con la metodologia ver-—
tical el razonamiento es el
siguiente: al disminuir el
consumo interno de Xo' a
Xa'y el mayor' ingreso de
divisas, estd representado
por 10, mientras que la va-
loracion total de esas uni-—
dades dejadas de consumir
internamente es Cl0; la peér-
dida por el lado del consumo

es C.



GRAFICO No.14
BIENES EXPORTABLES: PERDIDA DE EFICIENCIA SOCIAL
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FPor el lado de la pro-—-

duccion, las divisas genera-—

das equivalen al Aarea MQ,
mientras que el costo de
producirlas es GMQ. El1 cos-

to adicional es igual a 6.
coinciden con

el método

Las dos areas

la obtenida por

hqrizontal.

instrumentos
i.D hacia

andlisis es simi-~

Con los

que desplazan 1la

. abajo, el

lar. Dejamos al lector para

que los resuelva; de todos

modos, en el Grafico No.14 vy

el cuadro adjunto se presen—

tan las respuestas.

7.~ INTERVENCION DEL ESTADO

EN MERCADOS MONOPOL ICOS

Cuando se analiza 1la

intervencidon del estado en

mercados monopodlicos, la me—

todologia utilizada para

mercados competitivos, sirve

como base. Sin embargo, la

forma de analisis, no tiene

el mismo estilo.

FPara empezar, existen

claras diferencias a nivel

grafico entre monopolio vy

competencia; por ejemplo, ya

no hablamos de funcion de o-
ferta nacional, sino de fun—
cidn de costo marginal de la
{(CMqg) 3

empresa monopolica

tampoco ahora es tan rele—

vante la demanda nacional,
debido a

del monopolista se rigen ba-

que las decisiones

sicamente por la comparacion
entre el ingreso marginal
{Irg)

la demanda- y el

-extraido a partir de

costo mar-—

ginal.

A lo largo del analisis
suponemos que el monopolista

tiene la capacidad de dis-—

criminar entre el mercado

interno vy el mercado exter-—

no, en el sentido de que,

dadas ciertas circunstan-

cias, el precio interno que

el monopolista cobra puede

diferir del precio de venta

en el mercado exterior (sea
el bien importable o expor-
table). Ademas ésumimos que

se trata de una empresa ubi-

cada en un pais con una .eco-—

nomi a pegquena vy abierta.
FPor otro lado, para mayor
tacilidad en la determina-

cion del beneficio, conside-



ramos que no existen costos

1 jos.

El tratamiento de
mercados monopodlicos sera
similar al planteado para

mercados en competencia.

Frimero estudiamos el efecto

de cada uno de los instru-

mentos sobre el comporta-

miento del monopolio, luego
analizamos la posibilidad de
subsidios e impuestos 1imi-
tes, para terminar con algu-—
nas casos mas complejos.

7.l.— Bienes Importables:

el caso de un impuesto a las

importaciones, sera analiza-

do en forma exhaustiva vy

detallada. For razones de

conveniencia en la exposi-—

cion, primero desarrollamos

los efectos de un arancel

sobre un bien que se transa

en un mercado ‘potencialmen—

te monopoiico (este término

zera comprendido a medida

gque se desarrolle la exposi-—

CLOMN) . En segundo lugar,

e iudl amos ios etectos de

tasas de arancel de diteren-—

£t magnitud, bajlo ei entoque

e impuestos v subsidios

limites wer punto S, para

s

una definicion del concep-—

toi.

El analisis utiliza el

Grafico No.15. La situacion

inicial nos muestra un pre-

cio Fgi¢ de importacion, que

determina una cantidad de-—

.

mandada Xo 'y Y un nivel de

produccion Xos la anica

empresa aun no puede hacer

uso de su capacidad monopo-—

lica para determinar precios

diterentes al costo margi-—

nal, debido a que en el mer-—

cado donde se negocia el

bien existe una oterta

externa (i1mportaciones), que
cobre un

i.a

no permite se

precio mayor a Fcie.

enfrenta el mo-—

PetfRDni

demanda que

nopolista es cuyo

ingreso marginal relevante

es FessR...FiMg {donde los

puntos suspensivos senalarn

el tramo no continuo;}. Las

importaciones son  i1guales a

Mo=Xa —Xo-«

Supongamos que el go-

Dilerno decide establecer wun

arancel a las 1wmpor taciones

con una tasa 1qual a tmy, 1a

pregunta es: JCambia en aigo

el anaiisis al tratarse de



GRAFICO No.15
ARANCEL A LAS IMPORTACIONES
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un  mercado potencialmente’

monopoélicon, en wvez de ser

competitivo?. S1 la tasa de

la cantidad

ararncel es tmn,,

demandada se reduce a X5 v

ia cantidad ofrecida aumenta

a Ka. Lo mismo habria suce-—
dido sa en vez de una sola
empresa hubiesemos tenido

muchas mas.

sitirere el anaiisis de

los efectos de un arancel
sobre wmercados monopolicos,
en alguna circunstancia*.

Evidentemente si. Todo de-—

pende del momento en que

desaparece la competencia’
externa para gque la empresa
comience ‘a determinar el
precio vy la cantidad que le
permitan hacer maximo su be-
neticio.
LLuando desaparece ia
competencia externa”. S

nos basamos en laos resulta-—

dos obtenidos para mercados
competitivos, diriamos:
Cuwando ei bien se convierta
en no-transable, es decar

cuando la tasa de arancel

sea mayor guie L,z . Hral -

cemos esta si1tuacion para el

caso de monopolio.

‘el costo

D1 la tasa de arancel es

tmay la demanda que en-—

frenta la UN1Cca empresa na—

cional es la linea gquebrada

AEDA~: 51 esta empresa tiene

poder monopolico (aungue sea

‘potencial '), produce donde

marqinal i1guala al
ingreso marginal . de su de-—

manda relevante. Dada la

demanda gquebrada, el ingreso
marginal es AB...CiMg. Ei
punto de i1nterseccion de las
dos funciones {(B), determina
un nivel de produccion igual
al de consumo (X=a). No hay

importaciones.

Ei analisis relativo al

arancel limite en mercados
monopolicos tiene el mismo
resultado que en mercados

competitivos, en el sentido

de que la tasa limite que

“transforma’ el bien impor-—

table en no—transable, es ia
misma: taa.

Hasta este momento parece
que no existe ninguna dite—
rencia entre ios etrgctos que
produce un arancel sobre ios

dos tipos de mercados. 51n

embarqo, continuemos 1ncre-

mentando la magnitud de la



tasa de arancel. Supongamos
que ahora es t.x; en el caso

de mercados competitivos

hubieramos dicho: "s1 la
tasa arancelaria es mayor
que taaz, no interesa cual
sea la magnitud del mencio-
nado 'impuesto; de todas ma-
neras nos conducira a la
misma situacion de equili-
brio, el punto B".

En cambio cuando se
trata de un mercadoc monopod-
lico, las conclusiones son
diferentes. Fara comenzar,
s1 la tasa de arancel es
tmxs la demanda relevante
para la empresa es DED.,, su
ingreso marginal DE...FIMg,
y H su punto de corte con el
CMg. LLa cantidad producida
Xo, coincide con la
-demandada al determinarse un
precio interno Pgis (1+tas).
En otras palabras, a 1la em-—
presa ‘potencialmente’ mo—

nopélica le interesa la mag-—

nitud del arancel.

Supongamos ahora que se
establece un arancel igual a
tmes, 1a demanda relevante es
JKDA, el
JkK...LLIMg, M el punto de

ingreso marginal

corte con el costo marginal,
cobrandose un precio Pa con
una cantidad Xa. Existe una
diferencia importante entre
la tasa tex v 12 tis. Mien-—
tras que con la primera, el
precio que cobra el monopo-
lista se determina en 1la
parte horizontal de la fun-—
cion de demanda (permanece
vigente de cierto modo la
competencia external; con la
segunda, el precio es mucho
menor que Pcael(l+t,s). Al
monopolista ya no le importa
cobrar tan alto, le basta Fa
para maximizar sus bene—

ficios.

S8i la tasa de arancel
es mayor que tas (tes por
ejemplo), el monopolista
siempre produce Yy cobra lo
mismo: Xa Y Pa, siendo su
beneficio igual al area

PaNMV. En otras palabras y

tratando de mantener cierta

analogia, la tasa de arancel
tmz oOrigina en competencia
perfecta los mismos efectos
que la ta.e en monopolios ta-
sas mayores que ellas no
producen —en cada caso-

ninguna modificacion don



respecto a 1la cantidad vy

precio de equilibrio.

Existe un detalle adi-
cional e importante relacio-
nado con la aplicacion de un
arancel en monopolio. Cuan—
do analizamos el caso de un
arancel en competencia per-—

fecta afirmamos que el go-

bierno utiliza este instru-
mento cuando desea aumentar

la produccion nacional (una

forma de sustituir importa-

ciones). E&En monopolio, 1la
mayor proteccidn via arance—
les no conduce necesariamen—
te a incrementos en la pro—
ducciodn.

Grafico No.15,

FPor ejemplo en el
podemos apre—

ciar que con tasas de aran-—

cel mayores o iguales a tme,

el nivel de produccion (Xa)

es mucho menor al existente

antes de la aplicacion del

arancel (Xo).

Resumiendo, cuando se

establece un arancel a las

importaciones cuya tasa es

mayor que tmwz, el bien im-

portable se ‘transforma’ en

no—transable. Fara tasas

mayores a tmey, al monopolis-—

ta no le interesa fijar

ya

4y

)

un precio igual al que ten-

dria el producto importado,

prefiere cobrar uno menor.

El caso de un_impuesto
al consumo, es mucho mas
complejo y dificil que el

anterior. FPara entenderlo
es necesario seguir detalla-—
damenté la descripcion junto
con el Grafico No.lé. La
situacion inicial nos indica
que al precio Peoais« de impor-
tacion, la produccién nacio-—
nal es Xo, €l consumo inter-—
no Xa' vy »
Mo=Xo ' ~Xo.

anterior,

las importaciones
Como en el caso
la empresa aun no
puede hacer uso de su capa-

cidad monopodlica.

Supongamos que se esta-—
blece un impuesto al consumo
conaina tasa tgz., en el caso

de un arancel sabemos que

con esa tasa, las importa-

habrian eliminado

de

ciones se

(tanto en el caso un

mercado competitivo, como en
el caso de un monopdlico).
consumo in-—

X"’

Pero ahora, el

terno disminuye a la

produccion nacional no se ve
tanto se

alterada y por 1lo

continaa importando X; —Xo.



El monopolista ‘potencial’

no puede elevar su precio,

pues si desea mantener com-—
petitividad con el producto

extranjero, debs seguir con
un precio ex—fabrica igual a
Pes+ss» Hasta ahora los re-—
sultados son similares a los

de mercados competitivos.
LGueé sucede si la tasa
de

tcz’?u

impuesto al consumo es

Como en el caso de

competencia,
nes desaparecen, porgque con

esta tasa +to=, 1la cantidad

demandada es Xo, igual que
la cantidad ofrecida. A la
empresa monoptlica no le
conviene ofrecer mas (el
precio de venta superaria
al de la competencia exter—
na), tampoco le conviene

producir menos (no estaria

maximizando beneficios Jipor

que?) .,

Supongamos ahora que la

tasa de i1mpuesto al consumo
es taxs. Si hubiésemos esta~
do en competencia perfecta,
esa ‘cuna’ se tendria gue
haber ubicado entre D,, vy S.
(tex’ en el Grafico No.lé).

Fero al tratarse de un mono—

las importacio—.

polio el razonamiento es di-

ferente. Fara empezar, de-—

bemos definir cual es la

demanda relevante para esta
empresa. En nuestro caso,

la demanda que enfrenta el

monopolista es ABD, (nadie
esta dispuesto

de F'g‘-'(l"l"tgs) ) .

a pagar mas
y el ingre-—

s0 marginal es AB...CIMq.

En este momento surge
una diferencia importante
con respecto al caso ante-—
rior (arancel a las impor-

taciones). Como plantea~

bamos en competencia perfec—

ta, desde el momento en que

un bien importable se

‘transforma’ no—transa-—

ble,

en

el precio Pg,.+ deja de

tener importacia para fijar

la ‘cufa’; lo mismo sucede

en monopolio, para tasas de

impuesto al consumo mayores

que te=, la ‘cufa’ impositi-—

va de establecerse en otro

lugar.

sdDonde ubicar esa "cu-

na’'?. £l razonamiento que

sigue el monopolista para

maximizar sus beneficios,

cuando no  hay ninguna in-

tervencion del gobierno, es
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Progucyr hasta donde

IMg=Cmg. 51 se establece un
impuesto por unidad consumi-—
da, el monopolista moditica
ligeramente la condiciéon
anterior, a la

IMg—-t=CHMg: es

siguiente:

decir, por

cada unidad que vende gana

el monto del i1ngreso margi-

nal menos el impuesto al

consumo, produciendo hasta
que esa diterencia iguale al

costo marginal.

Despej)andon de otro mo—
dos te=tmg—CHg, podemos ob-—
servar que la ‘cuna’ se debe

fijar entre el ingreso mar-

ginal y el costo marginal.

Como el ingreso marginal

relevante para una tasa im-—

positiva te=, esta definido

por fARk...CIMg vy tomando en

cuenta el costo marginal, La

‘cuna’ so0lo se puede colocar
en - el tramo discontinuo
B...C.

kesumiendo, COofn un. 1m—
puesto al consumo tes, el
monopolista produce vy vende

una cantidad Ax & un precio

Peasetl+ttest, obteniendo una
utiilidad area

FeasDEY

1qual ail

(suponiendo gue rno

thhay costos +i3jo0s=7. La 2m—

cidencia dei impuesto recae

integramente sobre el con-
sumidor .

Si en lugar de un 1m—
puesto al consumo tex, hu-

biéesemos tenido un aranceli a

las 1mportaciones con una

tasa similar (tmx=te=x), los

resul tados habrian sido muy
parecidos. Fara empezar, la
cantidad y el precio de

equilibrio serian los mis-—

mos 4 ila anica diferencia

estaria en el beneticio del
monopolista.Con un arancel

el beretficio sSeria mayor
iinciuiria ademas el rectan—

guln FeseRBD) .

sFara gque complicarnos
entonces con nuUevas cunas’

en el caso de impuesto al
consumo, si 1os resualtados a

los gue se llega con respec—

to a precios y cantidades,
SO ios mismos qgue en el
caso de un  arancel . LOmo

SBEe vera e uif momento., la

f1jacion correcta de la cu-—

na  es muy importante porqgue

los etectos de un aranced

son totalmente diterentes a



ios de un i1impuesto al consu-

mo.

Supongamos que ahora se

establece un impuesto al’

consumo tee, la demanda re-
levante para el monopolista
es FGD,,

FG...HlMg.

Yy su Ingreso margi-—

nal, Es claro

que la ‘cuna’ se puede esta-—

blecer fuera de la zona dis-

continua dei 1Ngreso mar-—

ginal en tee =tes, determi~—

nando una cantidad transada

tee ¥ UNn precio  Pg,menor que

FPeasrllttogr .

Es importante resaltar

algunos de los resultados

obtenidos con la tasa teos

en primer lugar, a diferen-—

cia de la tasa te=, &l pre-

Cio gque cobtra el monopolista

es mas bajo que el que pa-
garia el consumidor por el
producto i1mportado. 51 ia

tasa de impuesto al consumo

es menor o i1gual que tees, el

precio que cobra el monopo—

li1sta coincide con el gque

pagaria el consumidor por el

producto importado. En cam-

bio para tasas mayores a

tew, el precio que cobra el

monopolista es menor que el

del producto importado (ipor

que tem¥).
En sequndo lugar, a

partir del resultado ante-

rior podemos atirmar gue

para tasas mayores a tem, la
incidencia del impuesto al
consumo No recae inteqramen—
te sobre el consumidor,

te 1la

par—
paga el monopolista.
Este resultado aparentemente
‘ilogico’y le permite al mo-

nopolista hacer maximo su

beneticio (dada la tasa de

impuesto  al  congumo) ¢ pues
le conviene

del

mas pagar algo
perder

de

impuesto, que

compradores al tratar
pasar toda la i1ncidencia del

impuesto a sus clientes.
i
|

For altimo, s1 en ver
de un impuesto al consumo de
tenido

hubiesemos

tasa tews

wn arancel teme=tca, i0s re-
sul tados con respecto a pre-—
ci0s y cantidades de equili-
brio serian totalmente dite—
rentes. Mientras que con el
arancel Lta cantidad y precio
de equilibrio serian Xa V¥
Con-

En

Fa, con el i1mpuesto al

SUMOD. Serian Xea Y Fa.

otras palabras, ia relativa



semejanza de resultados en—
tre aranceles e i1impuestos al
consumo so6lo es valida mien-—

tras las tasas sean menores

que tea (Lpor gque?).

Incrementemos aun mas
ia tasa de i1mpuesto al con-
sumo, haciendola igual a
teca. 51 &en este caso esta-
biecemos la Y cuRa en
tew =tce, -1 precio de ven-—
ta en el mercado internc se-
ria Fe, con una cantaidad
transada en el mercado na—
cional Xe. El beneticio del
monopolista seria 1qual a la
suma de dos areas: FedklL+MNY
(LEMN es' la recaudacion del
gobierncs, si es gque no hay

costos +130s.

Si1nv embargo, como’ el
1mpuesto es al consumo vy el
monopolista esta produciendo
s0l0o Zey tesulta evidente
que puede ganar algo mas sa
exporta Ar—te al precio
Ftoo- be este modo, al be-
neticia anterior, habria qgque
agregar el area MFR, bene-
t1cio obtenido por expor-—

tar.

La solucion descrita
para tee, no s la optima
(lamentablemente). £l mo-
nopolista puede i1ncrementar
suse beneticilos comportandose
de otra manera. Si se venae
X unidades en el mercado
interno, la xe—esima entrega
ail monopolista un beneticio
1gual a uero (el IO e
adicional esta representado
por la longitud et parte
del cual se lleva el estado,
i, y el resto representa
costo de produccion adicio—
nal, MXe’: en cambio si1 esa
ig-esima  unidad la exporta,
el monopolista gana un bene-—
+i1cio igual a MF (el i1ngreso
marginal en este caso es
FXe, el costo de producar
esa umnidad es M g, como se
trata de una unidad exporta-
da , no paga 1mpuesto al
consumc naclional g poyr lo
tanto convaiene exportar la

Aw—esima unidad.

sHasta que Mmomento ie
resulta conveniente realizar
este intercambio entre ven-—
der ai mercado externo en
vez del nacional’~r. La res—
puesta 1mplica una reubica-—

cion de ia ‘cuna’ en



teces'' =tce =tce, es deciy ,
produca endo A2, vendiendo
internamente Xe vy exportando
el resto (Xr—4e). s €l be-
neficio marginal de la Xe-—
ésima unlidad es idéntico si
se vende en el mercado i1n-

terno que si. se exporta (81

en el graticol.

Eli precio de venta en
el mercado interno seria FPe
y los beneficios totales
estarian representados por
las areas: PeUZ+PsoukV. La
‘cura’ del impuesto no puede
ubicarse debaio del Fiom, yva
que ello implica que el mo-
nopolista no esta maximizan—

do sus beneficios.

Resumiendo, el bien X
gque en un principlo era im-—
portable, se "transforma  en
no—transable s1 la tasa de
impuesto al cons%mo es mayor
que tez; produce Los mismos
etectos que un arancel (en
precio y cantidad:, s1 es
menor que Ctea; y de no-
transable se transtorma en
exportable s1 la tasa de im-—

puesto al consumo es mayor

que tex.

Bl caso de un subsidio
a la produccien nacional,
presenta algunos detalles
que jJustifican una exposi-—
ci1on minuciosa . Las dife—
rentes situaciones se mues-—
tran en el OGrafico No.l17.
Sin ninguna intervencion del
estado, al precio Fciey 1A
produccion nacional es Xo,
el consumo interno o' v las

importaciones Mo=Xo —Xo-

Supongamos que se esta-—
blece un subsidio a la pro-
duccion con una tasa spai 1a
demanda relevante para el
monopolista es CED,,, donde
el tramo horizontal nos in-
dica que los consumidores
internos no estan dispuestos
a pagar mas de Fgie por el
producto nacional. Dada lLa

demanda, el i1ngreso marginal

es CE...BlIMg.

dhora la condicion de
MAX 1ML ZAAC1ON estableﬁe que
por cada unidad produciéa el
monopoiista percaibe un 1n-
greso i1gual al i1ngreso mar-—
ginal mas el monto del sub-
s1di10 unitario a la produc-—
cxoﬁ, de  Mmodo que produclira

hasta que: IMg+s,=CMg, o©

Yo



despejando de otro modo

Se,=UMg—-IiHg,es decir la ‘cu-—

na’ del subsidio debe ubi-—

carse a la derecha del punto
del

de corte ingreso margi—

nal con el costo marginal.

Si el subsidio a 1a
produccion es sgpi14 entonces
la cuna’ se establece de

modo que la produccion na—

cional aumenta a %x,, el con-—

sumo 1nterno permanece i1nal-—

terado en Xo ' y las importa-

ciones disminuyen a Xo —Xi1.

El beneficio para el monopo-

lista esta representado por

el area FGY, debido a que

vende a precio FPgie, pero

recibe la totaiidad del

subsidio (ila 1ncidencia del

subsidio sobre el consumidor
sigue pa—

es nula, porgue

gando lo mismo de antes:!.

La si1tuacion final coincide
con la que se obtendria en
situacion de competencia

pertecta.

S1 la tasa de subsidio

=S Sp=, la ‘curna’ so6lo puede

ubicarse en la zona discon-

tinua, las 1mportaciones

desaparecen Y toda la

produccion de 1la empresa

monopoiica, sirve para cu-

brir la demanda nacional.

Como en el caso de competen-—

cia perfecta, con una tasa

de subsidio sg=, €l bien se

‘transftorma en no—transable.

S1 la tasa de subsidio

aumenta, el punto de equili-

brio continda siendo el co-—

rrespondiente a Sp=. €5 de-—

cir produciendo Xao Yy ven-—

diendo al precio FPcaie. Esta

situacion persiste para ta-

sas de subsidio mayores o

iguales a pero menoares

Se=

O 1guales a sg=Ai.

Supongamos ahora que la

tasa de subsidio es Sp=, ma—

yor gque AH. 51 se tratara

de un mercado de competencia

pertecta, la ‘cuna’ se ubi-

caria en Spx TSpx, €ntre S,

Y Dn. Fero al ser una sola

empresa, debe ubicarse entre

el costo marginal y el in-—-

greso marginail , en

Sps"TSpx TSpx:: produciendo

X= y cobrando un  precio me-—

nor a Fcaes Fxa. En este

caso una pequena parte de la
incidencia del subsidio re—

cae sobre el consumldor

(F'=1-.:"F':s) -
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Surge ahora un tema que
muchas veces conduce a con-—

fusion, se trata de la de—
terminacidon del beneficio.

Supongamos que el monopolis—

ta desea producir como si
estuviese en competencia
perfecta, es decir Xz, co-

brando un precio Pz, dado el

monto del subsidio, podemos
beneficio

_ area HJIV

afirmar que el

total es igual al
(el ingreso total es PalkKXz0,
venta al mas

por publico,

P=2KJdH por subsidio; mientras

que el costo total de produ-

cir X= unidades es el area

OVIX=2, si no hay costos fi-

jos).

§1 ahora quiere produ-

cir Xz, por el método an-—

terior podemos afirmar que

el beneficio total es este

caso esta representado por

el area LMV, menor que HJV.
i{Como es posible que sucéda

éasto, si produciendo Xx se

supone que maximiza benefi-
cios?. La respuesta esta en
la estimacidn incorrecta del
beneficio del monopolista en
el segundo caso (produciendo
X=)s correcto es afirmar

total del

lo

que el beneficio

61

PaNX=0 {(por
mas LMPR

monopolista es
venta al publicol,
(por subsidio), menos OVLXx
(costo de producir X3 unida-

des) .

Dado que #MLPR es igual

a ;ﬂSTPQQ. iéhtdﬂtaa para
calcular cual de las dos
alternativas entrega mayor

beneficio,
areas: FPsNXs0,
(PaKX20+5JTK-XsLIX=2) ',

el costo de producir

hay que comparar
las

debido

a que
las Xs primeras unidades es
el mismo para ,ampas."Re~
sulta- evidente que la
primera es mayor, por -lo
tanto el wmonopolista debe

ubicarse en Xz, No en Xa.

Si sigue aumentando la

tasa de subsidio a la pro-

ducion, por ejemplo hasta

Spay, ©l bien se convierte en

exportable. 5i ubicamos la

‘cuna’ del subsidio como

hasta ahora, entre el ingre-

sO relevante

(CE...BIMg) y

marginal
el costo mar-

ginal, entonces tenemos

Bpe THpae, produciendo Xa,

cobrando un precio interno
obteniendo el monopo-

utilidad total

FPay, v

lista una

versus -



(incluido el subsidio) ,

igual a YWV,

S5in embargo la empresa
puede optar por una alterna-—
tiva mucho mas rentable, de-

bido a que el mercado ex-—

terno esta dispuesto a pa-

gar por el bien un precio

Peow; su 1ngreso marginal
relevante se
CE...BZDw,

bilidad de

modifica,
es decir la poéi-

exportar le per-
mite obtener mayores ingre-—
505 por  unidad adicional, a

partir del punto Z hacia la

derecha.

Con ! nuevo ingreso
marginal, la ‘cuna’ tiene
que ubicarse en

Spa’=Spe =Spai la situacion

final conduce a un nivel de

produccion Xes, consumo in-

terno Xs, exportaciones i~

guales a ZAw—Xe, precio in-

terno {(entre P2 vy Px), mayor

que el precio de venta al

exterior (Feroo! .« Determine
el lector cual es el beneti-—

cio para la empresa.

Resumiendo, con una
tasa de subsidio a la pro-
duccion mayor a sg=. €l bien

i
i

se ‘transforma’

ble a

de i1mporta—

‘no—transable. S1 la

tasa es mayor gqQue Spws, de

no—transable pasa a exporta-

ble.

LBue sucede con los o—

tros tres instrumentos que

dezplazan la LD bacia aba-

jo?. Como el impuesto a la

produccion nacional, el sub-

sidio a las importaciones y

el subsidio al consumo na-—

cional, disminuyen el precio

que enfrenta el consumidor,

el precio esx—ftabrica, o

ambos;y entonces la empresa

‘potencialmente’ monopotlica

no puede hacer uso de su

capacidad para fijar precios

y cantidades transadas, de—

bido a que la competencia

externa no se lo permite.

En conclusion, los e—

tectos de estos tres ins—

trumentos sobre l1a produc-—

ci1on, el consumo 1interno vy

las 1mportaciones, sera el

mi1smo que en el caso de com-—
petencia pertecta.

En el caso de ia cuota
el monopo-

a la 1mportacion,

lista entrenta uwuna demanda



residual, que =se vbtiene al

restar hori1zontalmente el
monto de la cuota a la de-
manda total. Esto se puede
apreciar en el Cuadro No.lg,
donde 1la situacion inicial
se caracteriza por un nivel
de produccion Zo, CcONsumMo
interno Xo', importaciones

XO ‘ "XO-

Supongamos que se esta-
blece una cuota por un monto
Xo —Ac3 el monopolista con-—
slidera que la demanda rele-
vante para su empresa es
aquella que se obtiene des-—
pues de deducir el monto de
la cuota. En otra palabras,
la funcion de demanda se
desplaza horizontalmente ha-

cia la izquierda.

Con la nueva tuncion de
demanda U, , se define el
ingreso marginal (iMg i, el
que se 1ntersecta con el
costo marginal en el punto
A, determinando w precio de
venta , vy una cantidad
transada X,;; ias i1mportacio-
nes permlrtidas por la cuotas
tambien se venden a -, en el
mercado interno, produciendo

una ganancia adicional a lfos

poseedores de licenclas para

importar.

En competencia perte-
cta, afirmabamos Jue A
tarifa o impuesto a las 1~
portaciones igual a Fi~Fecai+.
produce parcialmente, los
mismos etectos que la cuota
(parcial en el sentido de
originar las mismas cantida-
des producidas vy consumidas
y el mismo precio internor’.
Esta conclusion yva no es tan
cierta en monopolio; pues si
en vez de la cuota, estable-—
cemos un arancel cuya tasa
sea tmi=Fa1—Fes+, la demanda
relevante para el monopolis—
ta seria FiRD,, v el corres-—
pondiente ingreso marginal:
Fade o t CIMg: el cual corta al
costo marginal en el punto
E. Determinando una cantis -
dad producairda Xz, cobrando
un precio interno F,. Las
importaciones se reducen a
Ki —R=z, aumentando la pro-

duccion nacional.

Dfe las dos alternati-
VES . al monopolista le con-
Viene mas fa taritea, Wt CjLtes
S DENeTICIOo 8% mavor (akby

con cuota, versus F,EV con
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También

plantear el problema de otro

tarifa). se puede

modo: considerando que el

arancel tmzs produce el
mismo volumen de importacion
que la cuota (Xa —Xz=FB=Xc-—
Xo); al

viene mas

consumidor 1le con-

la imposicion de

un arancel que la cuota.

7e2u— Bienes Exportables:

antes de pasar a considerar

los diferentes casos de in-

tervencidn del estado,des-

cribimos los posibles com—

portamientos de una empresa

que tiene 1la posibilidad de

actuar como wmonopolista en

el mercado interno vy como

una mas en el mercado exter-—

No.

lLas tres opciones que

tiene la empresa son: 1

vender so6lo en el mercado

interno, 2) vender en el

mercado interno y externo al
mismo precio (no discrimi-
nal, ¥y 3) vender en el mer-

cado interno a un precio

diferente del mercado exter-—
no {(discrimina entre merca-

dos) .

Cuando el monopolista
no discrimina, su demanda
relevante es 1la total, es

la suma de la demanda
interna mas En

del grafico No.19,

decir,
la externa.
términos

la demanda relevante es

ACDw, con un ingreso margi-

nal AB...CDvw {{por queé). EI1
costo marginal corta al
ingreso marginal en dos
puntos: D y E.

Si opta por la alterna-
tiva D, produce y vende so6lo
en el mercado interno Xz ' a
un precio Pa. El beneficio

esta repre-

ADV (el

de esta opcidn

sentado por el area

ingreso total esta represen-—

tado por el area ADX=x'0, el

costo total por VDX"'Q).

Si prefiere ubicarse en

el punto E, produce Xao, ven-
de en el mercado interno.
X1’y exportando Xo—Xi'. EIl

beneficio de esta alternati-—

va es: ADV+CEF-BDF. La e—

leccion de uno u otro punto

depende de que area =ea ma-

yor:s s1i DBF es mayor que
CEF, entonces sera mejor
ubicarse en D; en el caso



contrario, mejor opcidn es

E.

Cuando el monopolista

discrimina, no existe una

demanda relevante; le inte—

resa responder dos pregun—

tas: cuanto producir, y coéomo

distribuir producci én

La

esa
entre los dos mercados.

distribucion de la produc-

cidn entre los dos mercados

sigue 1la siguiente regla:

interesa vender en cada mer-—

cado hasta aquel momento en

el cual resulte indiferente

colocar 1la unidad marginal

en cualquiera de los dos

mercados, por obtener el

mismo nivel de ingreso adi-

cional. Dicho en términos

mas econdmicos, hasta el

momento en el cual el ingre-

s0 marginal del mercado ex-—

terno sea igual al del mer-—

cado interno.

La regla para definir

cuanto producir, sigue sien-—

do la misma de antes: pro—

ducir hasta que el costo

iguale al i1ngreso marginal.
Juntando las dos condiciones
(cuanto producir y camo dis-—
ob-

tribuir la produccion),

" corte

=Y

la

CMg=IMgl=IMg2 (l=mer—

tenemos siguiente rela—

cions

cado interno, 2Z2=mercado ex-—

terno).

Graficamente, la condi-

cioén antes mencionada se

obtiene comparando 1la fun-—

cion de costo marginal con
de las funciones de

(AGD™ en el

la suma
ingreso

Grafico

marginal
No.19).

tipica en esta parte,

La pregunta

se re—

fiere a la aparente contra-
diccion existente entre el
nivel grafico vy el formal.

Mientras que formalmente se
establece la comparacion del
costo marginal con cada uno

de
(IMgl=IMg2=CMqg), a

los ingresos marginales
nivel
grafico se iguala el costo
con la suma de ingresos mar-—
ginales. Dejamos al lector

la explicacion.

Siendo

del

E, el punto de
ingreso marginal
relevante con .el costo mar-
el

ginal, monopolista dis-

criminador producira Xo,

vendiendo internamente Xo' a

un precio Foj exportando el
saldo (Xo—Xo’') al precio
Frowo: El beneficio de esta



es ABGEV,

de las otras

alternativa mayor

gue cualquiera

dos opciones.
En casos se

los que

presentan a continuacion
analizaremos principalmente
la situacion de discrimina—
cion.

El caso de un subsidio

a las exportaciones, presen-—
debe to—

ta un detalle que
marse en cuenta. Supongamos
que. el subsidio es igual a
Sx314y COn esta tasa, el mono—-
polista se.siente motivado a
producir mas. Cuadnto mas?.
Hasta que el costo adicional
de la unidad marginal iguale
al precio de venta en el
mercado externo mas el sub-
sidio, es decir X. (iPor que

mercado externo?).

Sabemos cuanto producir

(X1), pero falta determinar
la distribucion de esta pro-—
ducciQn entre los dos merca-

dos. iHasta qué punto con-—-

viene vender en el mercado
interno?. Evidentemente,
venderemos en el mercado

interno hasta que el ingreso

adicional por vender en

&7

este mercado, iguale a la

alternativa de vender en el

mercado externos; sabiendo

que cada unidad vendida al
exterior goza de un subsidio
ia igualdad se

de

igual a S,.1.

produce en el punto Hj;

modo que la producciéon X, se

distribuye de 1la siguiente

manera: Xs' en el mercado
interno al precio Pz y Xa-
X3’ exportandose a Psawn. El

beneficio esta representado

por el area AHJV.

Otra forma de analizar

el problema, es redefiniendo

el ingreso marginal relevan-—

te para el monopolista.

Como ahora gana Pson+S,i1 por

cada unidad exportada, el

ingreso marginal se puede

definir como AHJ, el cual

corta al costo marginal en

J---etﬁ' Et--

&
3

Supongamos ahora que el
subsidio a la exportacion es
s,.3; tal como sucede en com—
si la

petencia perfecta,

magnitud de 1la tasa de sub-
sidio supera 1la diferencia
entre precio FP:ew Y precio
Pecses S oOrigina una situa-

cidn de equilibrio indeter-—
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minado, el monopo-—-

ya
(o

que
lista cualquier empresa

que importe el bien), puede

adquirir del exterior a un
precio Fess Yy luego reexpor-
recibiendo

tar el producto,

Pa—Pean por unidad.

Si

ningun tipo

es que no existe
de proteccion a
monopdlica (a-

prohibi-

la industria
ranceles, cuotas,
ciones, et,.), el subsidio a
las exportaciones no puede
ser mayor que la diferencia
entre los dos precios, Pua.s
Y Proam. El subsidio maximo
permitidp, antes de dar lu-—
gar a la “"novedad del ano”,

e8, a 10 man, 8. =.
El caso del subsidio a
se analiza en

dada la

la produccion,

Grafico No.20,

el
situacidon inicial con un mo-—

nopolista discriminador, el

gobierno decide establecer

un subsidio de tasa sp,:, a-

hora el empresario puede
producir hasta

de la

que el costo

altima unidad sea i~

gual al ingreso que se ob-

tiene por venderla, mas el

monto del subsidio por uni-

dad.

69

Es decir, se ubica pro-—

duciendo X,;3; la distribucion

de esta produccidon cambia

con respecto al caso ante—

rior, como el subsidio es a

toda la produccion (indepen-—
cual

dientemente de sea su

destino), la empresa seguira
1o mismo en el

(x°'),

vendi endo
mercado interno in-
crementando por lo tanto sus
exportaciones. Los efectos
subsidio a la produc-
sobre el

nulos,

de un
cion consumo in—

terno son tal como

sucede en competencia.

Si
de

la magnitud de la

tasa subsidio se incre—
menta, el volumen de expor-—
mantenien—

la cantidad

taciones aumenta,
dose constante

vendida en el mercado inter-—

no. Este proceso continaa
cualquiera sea 1la tasa de
subsidio (salvo que, median—

te algun procedimiento poco

claro, la empresa comience a
importar el bien para luego

hacerlo pasar como hechd‘en

casa).

£l caso del impuesto al
consumo, S analiza en el
Gratico No.Z20. Dada una
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situacion inicial con dis-
criminacion, el gobierno
decide establecer un impues-—
to al consumo nacional teais
como se trata de una empresa
monopodlica la ‘cura’ deberia
ubicarse entre el costo mar-—
ginal y el ingreso marginal
(tes"=tcats; sin embargo es-
tariamos cometiendo un e-
rror, pues significaria que
el impuesto no so6lo es al
consumo ihterno, sino que
también se estad gravando a
los consumidores externos

(impuesto a la produccionj.

El metodo utilizado en
bienes importables no ce
puede aplicar en este caso.
Mejor es seguir un razona-—
miento que se utiliza mucho
en situaciones con discrimi-—
naciona: comparar l1os ingre-—
s0s marginales netos (1nclu-
vendo la i1intervencion dei
gobierno’, de cada uno de
los mercados.

1

Cuando se aplica un i1m—
puesto al consumo interno,
la relacion de igualdad en-—
tre i1ngresos vy costo margi-
nal (IMgi=1mg2=Cmg), se mo-—

difica. Ahora por cada uni-—

dad vendida en el mercado
interno, el monopolista re-
cibe el valor del ingreso
marginal menos el monto del
impuesto por unidad, en o-
tras palabras, la relacion
que permite maximizar bene-
ficios ahora es: IMgl-t.,

=1Mge=CMg.

Graficamente, la ‘cuna’
debe establecerse en
ter =ter"=teary porque en ese
punto el ingreso adicional
neto de vender en el mercado
interno iguala al 1ingreso
que se obtendria vendiendo
esa unidad en el mercado
externo. La produccion del
monopolista sigue siendo Xo
{alli se igualan 1los dos
ingresos marginales al costo
marginal); el consumo inter-
no disminuye a Xai'y con un
precio de venta Fi. (la 1nci-
dencia del impuesto la com-—
parten monopolista y consu-
midores). Las exportaciones
se 1ncrementan a Xo—Xi .

51 la tasa de impuesto
aumenta a te=, ia ‘cuha se
ubica en tez =te=, determi-
nando uwun precio de venta

interno Fz, mayor que Fecis.



iEs posible que se produzca
esta situacion?. §8i, porque
s1  alguien desea 1mportar
para vender en el mercado
interno, tendra que hacerlo
a un preci1o sucho mayor gue

Pz, exactamente Fese(lttem).

A continuacion analiza—
mos los tres i1nstrumentos
que dezplazan la LD hacia
abajo, para bienes exporta-
bles. Iniciamos la exposi-

cion con el caso  de un_im—

puesto  a las exportaciones;
el Grafigco No.Z1 muestra la
situacibg inicial del mono-
polista que discrimina, pro-—
duciendo Ao, vendiendo in—
ternamente Xo a Po, v ex—

portando el resto.

S1 se 1mplanta un im—
puesto de tasa t,,, las ex-
portaciones habrian desapa-
recido en el caso de un mer-—
rcado competitivo; pero cuan-—
do se trata de un mDnopoilo,
el impuesto tui, Nos 1ndica
gque el ingreso marginal re-—
levante ya no es AgbY, sino
AL La razon de este cam-—
bio., ez qgue ahora por cada
unidad exportada la empresa

recibe ta MEeNOs . Este in-—-

areso marginal se cruza en D

con el costo marginal.

La produccion disminuye
a X1, su distribucron ce
sesga a +avor del mercado
interno, lo cual es de espe-
rarse, porque este no esta
atectado por ninguan tipo de
1mpuesto. Al 1ncrementarse
las wventas en el mercado
nacional (X,'), &1l precro
cae a Fi. lag exportaciones
disminuyen, por mayor consu-
mo y menar produccilon.

51 se incrementa la
tasa de i1mpuesto a t,x, nue-
vamente el tramo horizontal
del ingreso marginal se des-
plaza hacia abajo, determi-
nando un ingreso marglinal
relevante i1gual a AEF, gque
corta al costo marginal en
(CH las exportaciones desa—
pareceni al wmonopolista no
le conviene exbortar, porqque
s beneticio mérginal es
menor que cerol. l.a =i1tua~—
c1on +inal ocurre con un .ni1-
vel de produccion X=, to-
talmente vendido en el mer-
cado aanterno al precio He
\éPudrg en algun caso Ha

estar por debalo de Feoe'?’.
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Resumiendo, para tasas

mayores t.=, €l bien se con-

vierte de exportable en no-

transable. Si las tasas de
impuesto son mayores, la
situacion de equilibrio no
cambia.

El caso de un subsidio

al consumc, es mas complejo

de lo que parece; la situa-—
cidn inicial se presenta en
Grafico No.22,

monopolista que al discrimi-—

el con  un

nar vende Xo' ' en el mercado

interno, y produce ex—

Xo,

portando Xo—Xo'.

5i seguimos con el es-—

quema de los casos anterio-

res, el ingreso marginal

relevante es ABDv; con una

tasa de subsidio es sSgi.1, S€

podria plantear que la ‘cu-—

fa’ se debe ubicar a la de-—

recha del punto de intersec-
del marginal

cion ingreso

con el costo marginal {(punto

C)y en Sci1"=Sga1. Este razo-
namiento no es correcto por-
que asume que el subsidio es
a toda la produccion, no so-
lo a la destinada a consumo

interno.

Como en los casos ante-

riores, la mejor forma de
determinar 1la correcta ubi-—
cacion de la ‘cufa’, es com—

parando 1l1os ingresos margi-—
nales netos de cada mercado.
Como el subsidio es al con-
la distribu—

de

sumo interno,

cidn se debe realizar

modo que
IMgl+s,,.=IMg2,
La

cuanto producir,

se cumplas
es decir en
Sc1 THegs- decisién de

se define

ampliando la condicidn ante-—

riors IMgl+s,.=IMg2=CMg, es
decir donde el ingreso mar-
ginal del wmercado externo

iguale al costo marginal, 1o

cual ocurre en el punto C

{igual que antes). La nueva
situacion de equilibrio de-

termina un nivel de produc-—

cion Xo, un Mmayor consumo

interno (X; "),
Pll

es el beneficio gque obtinene

con un precio

Averigue el lector cual

el monopolista.

51 el subsidio al con-
sumo es ahora Sea, la pro-
duccion nacional continua

siendo Xo, aumenta el consu-—
disminu-

Pz- Si

mo interno a Xz,

vendo el precio a

hubiéramos estado en compe-
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tencia perfecta, las expor—
taciones habrian desapareci-
do; en monopolio, las expor-—
taciones son Xe—iz' . Con
L una tasa de subsidio ses, el
bien se ‘convierte’ de ex-—
portable en no—transable; el
nivel de produccidn coincide
con la demanda interna en
Xo, €1 precio de venta es
Pxs. Con tasas de subsidio
mayores, See, POr ejemplo,
la ‘cufa’ ya no puede ubi-
carse entre Proe € ingreso
margihal, vya que ellco oca-
sionaria un exceso de deman-—
da; la situacion Ffinal es
Sea BSeay produciendo y con-
sumiendo internamente Xa4
con un precio Fa. 8i el
subsidio al consumo i1nterno
es Scaes la ‘cufa’ va no pue-—
de ubicarse entre el costo
marginal y el ingreso margi-
nal, ahora se coloca en
Bre TBaw, produciendo Xi,
consumiendo Xs' ', importan-—
dose la diferenciaz Xe —Xa.
El subsidio al consumo que
‘transforma’ el bien de no-—

transable a importable es

Sag.

S3 usted ha entendido

todo el procedimiento, debe

haberse percatado de un e-—
rror gque invalida parcial-
mente el andlisis anterior.
s¥a se dio cuenta?. Todo el
analisis anterior descansa
en 2]l siguiente supuesto
irreal: cuando se aplica un
subsidio al consumo, eéste
stlo afecta al consumo in—
terno que es cubierto con
produccidn nacional. Afir-
macion falsa, pues deja de
iado el subsidio al consumo

de bienes importados.

Fara aclarar lo expues—
to anteriormente, . volvamos
al Grafico No.22. Con una
tasa de subsidio al consumo
Se1, aparte del mayor in-
cremento en el consumo in-
terno (X3 '), debido a la
disminucidon del precio in-
terno a P,3 debe considerar-—
se el hecho de que, ahora el
precio del producto importa-—
do ha disminuwido, pues tam—
bieén se ve afectado por el
subsidio al consumo. Espe-
cifificamente, el precio del
producto importado, destina-—
do  a consumo  interno es
Passe {183 en terminos
grafticos, esto significa que

el monopolista no puede co-
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brar internamente un precio

mayor al del producto impor-
tado, modificandose su curva

de demanda relevante. Con

este cambio (como se vera a

continuacion), se modifica

radicalmente el analisis

anterior.
En el OGrafico No.23 se

presenta la correccion del

analisis anterior. Suponga-
mos que se establece un sub-
sidio sci13 primero definimos
la demanda relevante para el

monopolista: FoADn,, que de-—
+ine
POA- LI ) BIMg.

zonamiento anterior,

un ingreso marginal

En base al ra-

el pre-

cipo de venta en el mercado

interno es FPi, menor que Foj

es este caso el producto

importado no representa pro-

blema para el monopolista.

El caso se torna mas
interesante cuando la tasa
de subsidio es sc=2, la cual

define una demanda relevante

para el monopolista 1gual a

FrowCDAy, CONn un ingreso mar-—

ginal FPsenl...DIMg. iDonde

ubicar la ‘cuna’ 7. Existen

dos alternativas: la primera

consiste en ubicar la cuna

en el tramo discontinuo del

ingreso margina! (C...D), 1o
indica

cual que el monopo--

lista ya no discrimina, ven-

de en los dos mercados al
mismo precio (FPeop), produ—
ciendo Xo, vendiendo en el

mercado interno X=' y expor-—

tando la diferencia. La

segunda alternativa implica

vender s6lo en el mercado

interno; en ese caso ubica

la ‘cufa’ en sa", definiendo

un precio interno Fz y una

cantidad transada Xz. Con

la primera opciodon, el bien

continda siendo exportable,
‘mientras que con la segunda
en no—-tran-—

de

‘transforma’

&Cual

se

sable. las dos

conviene al monopolista®?.

Como puede observarse, el

analisis cambia radicalmente

cuando se consideran los

productos importados. Deja-—
mos al lector la determina—
cion de subsidios limites en

este caso.

En el caso de un i1m—

puesto __a la produccion, el

razonamiento es similar,

dejamos al lector para que

determine, en base al Grafi-

co No.24, por que razon tpae,
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es la tasa que 'convierte’

el bien exportable en no-—

transable; por queé tpe =tpe,
es la correcta ubicacion de
esa tasa impositivaj

tepb,

por que

es la tasa que ‘con-—

vierte’' el bien no—transable

en importable; y para termi-—

nar , por que g5 =tgy, es

la correcta ubicacion de la

tasa cuando el bien es im-
portable.
El caso de la cuota a

la. merece ser

todo deta-

exportacion,

desarrollado con

lle porque presenta algunos

aspectos teodricos importan-—
tes de comprender. El ana-
lisis utiliza el Grafico
No.25.

La situacion 1inicial

nos muestra una empresa gue
discrimina en el mercado in-—

terno al precio FPo, vendien-—

do la cantidad Xo, mientras
que el nivel de produccién
es Xo, 10 cual significa que

exporta Xo—Xo a Pirow- El

gobierno decide i1mponer una

cuota a las exportaciones de

esta empresa, igual a Xc-
o . S1 estuvieramos en
competencia perfecta, la

‘cuna’ horizontal se ubica-—

ria entre la funcioéon de de—

manda y oferta (CMg) nacio-

nales, determinando un pre-—

cio interno FPa.

En monopolio la situa-

cidn es totalmente diferen-—

te, en primer lugar la ’‘cu-

na’ se debe ubicar entre la

funcion de i1ngreso marginal

y costo marginal. iFor

que?. fLa respuesta tiene

que ver con el criterio de

comparacion de ingresos adi-

cionales, por vender en un

mercado u otro, que sigue el

monopolista.

Supongamos para com—

prender, gue la cuota es del

tipo ‘todo o nada’', es de-

cir, exporta todo el volumen

fijado en la cuota o no ex-—

porta nada. Si este es el

caso, toda la cuota para el

monopolista representa ‘una’

unidad adicional. Dada la

cuota, la empresa tiene tres

alternativas: 1) vender solo

en el mercado interno; 2)
disminuir en algo la venta
en el mercado interno (u—

bicar la cunra en AR); 3) se-

e
guir vendiendo,gnvél mercado
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interno lo mlsmo que antes e
1NCy emnent ar ia producclon
para cubdrir la cuota subilcar
iy .

ia cuwna Porizontal fen

S el monopolista de-
cide no exportar, entonces
se uhica en el punto b, ven-

diendo toda su produccion en

el et o ado INtErng Lhs) ., a
un  precio Fx; el beneticio
que obtiene esta represen—
tado por FEV.

(=31 se opta por la se-
gunda alternativa: Juue sig-
nitica ubicarse en AbB7Y.
impiica gque el precio  de

venta en el mercado i1nterno

s@a Fay, la cantidad demanda—

da A= v la proguccion total
Fa HLUU A=K . bl signiti—
CAado ge [ s ruclrals nos

Vimdloa 2l prec1o minlmo guse

PELa Ul SpUesEiu a aceptar el

monNopoilsta por ia venta de

B CLta.

Di st am@e por la tey
cera alduan pueda pilantear s
Yseraia  me)or gue [a cuna
la ubiguemns en (L, pues ei
1NGgreso AvAr 3 rad de dcada
unidad exportada es Fraowo,
por lo tanto el monopolista

deve vender €17 el mer Cadn

interno  solo npasta  gue el

1ngreso adicional e obben-

v &5y EEE et ooy sesa §operaad

S o Pl ser (befaed  COh Lo ar

ia cura en kB porgque esiz

ria vendirendo en excesy en

el mercado  1nterno, obte—

niendo ganancias menores;

por ejemplo si1 ia Xz—esima

unidad {a vende en el mer oo

do i1nterno obtirene un lngre-

S50 adicionail 19Uail a Axp FA,

mientras gue si la exporta

3

QANA Fropms MAYOT QUE Rz iHe .

i

H1 hacemus Casp de @est s

recomendaci on deberia produ-

cirse xic, vender en el mer -

cado internd Xa a o y ex-—

portar el saldo vila cuotar;

@2 otras palabras, ifa reco-

mendaci on SeErloan =¥ (AN

empresa ha sido atectada por

s cutobta, S1ga vEeNnaol endao o

el mercado 1nterno 1gual gue

antes, ai MLSMO  preclio v

cCuot . Lo

Foego cuir & o

st t 1w 1 Os O eela alierna-

L1va setan repr esent ados g

[SEETRPEE SRS

@i area POV, Los

Cros a2t ubocar et Cust s 82y

b, e de L, seraain

FirAV por venta en el wercado

mas Hdki por

interno, expor —

f‘:.‘ P



tar g comparando Jas areas,
la sequnda alternativa i{cuo-
ta en Ak, supera a la reco-

mendaci on en UEEG.

LComo es posible éesto?.
La razon se encuentra en el
incumplimiento de la condi-—
cidon de que los ingresos
marginales deben ser iguales
al costo marginal en la re-
comendaci on (poner cuota en
iy, Al producir solo ic,
se puede apreclar gue mien-
tras el ingreso  marginal
wgue es  igual para ambos
mercadosy , es [Ac, el costo
marginat es solo GXc. Mo
nos  encontramos en una si1-—

tuacion optima.

sCual s la solucion o
respuestat. El detalle de
la cuota es qué v deja de
tener 1mportancia  como de-
manda mundilal para el mono-—
poiista, debido a que por
detiniclon, la lainea hori-
sontal nos  JIndica  gue  la
empr 2sa puede vender la can-
Lidad que desee al exterior
4 Bese precio; condlclon gue
ya no @ se cumple desde el

moment.o en gue hay una cuota

de por medio, va que esta

iimita 1a cantidad de venta

al exterior.

Al no ser relevante v,
entonces Fseop COMo 1nareso
marginal de jos productos
exportados, tampoco es rele—
vante. El problema de cuan—
to producir, se determina
dejando de lado ei F ot s
comparando 21 1ngreso margi-—
nal de ia demanda interna
con el costo marginal, pero
tomando en cuenta que entre
los dos existe una urnadad’
adicional igual al monto de

la cuota.

slue pasa si el monopo-—
lista puede exportar parte o
la totalidad de la cuota?.
Lo que mas le conviene i(se-
qun el vratico dNo.<Zd) . es

exportar todo. GFor gue fr .

Es 1niteresante analilzar
tambien el caso de una cuota
excesiva ., del tipo todo o
nada . Suponga gue {a cuota
es 1gual a Bu (ver uwratico
No.Z261r; 1ni1craimente la em—
presa monopolica  exportaba
Bl @ Feora vendlendu  en el

mercado intern Ao A Fo. €l
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beneficio obtenia era

ABCV.

que

1

En este caso tambien se
presentan las tres alterna-
tivas del caso anterior. La

alternativa, significa que
la demanda relevante para el
monopolista sea la interna.
De este modo venderd Xz a
Fs,

igual a AHY,

obteniendo un beneficio

La segunda alternativa,

ubica 1la ‘cuna’ horizontal

de manera correcta -los in-—
gresos marginales son igua-—
les al costo marginal— sin
embargo el precio minimo que
esta dispuesto a aceptar el
(Pal,
que el efectivamente recibi-
do (Prow),

pérdida.

monopolista es mayor

lo cual origina

una El beneficio

de esta alternativa es:

AEKY, por ' venta de Xz’ a P

en el mercado interno; mas

JKC-CFL., venta en el

XQ—XZ ’

por
mercado externo de
unidades a Pson. Comparando
esta opcion con la primera,

observamos que la eleccion

depende de qué areas sean
BCH

por exportar), es

mayores: si {ingreso

adicional

el empresario

mayor. que JEB+CLF (pérdida

por tener un precio minimo
mayor al efectivamente reci-
bido),

entonces conviene

aceptar la cuota; caso con-—-

trario, mejor es vender sdlo

en el mercado interno.

4La tercera alternativa
queda descartada de plano,
debido a que no se estd cum-—
pliendo la condicion de in-
igual al-

(el

gresos marginales

costo marginal costo
adicional de producir la X,-
el in-—

ésima unidad supera

greso marginal, Feon)-. Si
elige esta
opcion, su beneficio estaria
representado por ABCY-CGD.
Comparando las dos ul-
timas alternativas, observa-

mos que la tercera (cuota en

BD), tiene un area negativa
adicional:s FLDG, mientras
que la segunda (cuota en

EF), comparada con la terce-

ra, tiene un area negativa
adicional: JEB. De las dos
areas, el triangulo JEB es

menor que el trapecio FLDG;
debido a

LD v GD es

que JB es igual a
mayor que JE=FL.

For 1o tanto, ubicar la ‘cu-
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fa’ de la cuota en EF es lo

correcto.

Segun el Grafico No.26,

a la empresa le conviene

exportar (ubicando la ‘cufa’
en EF),

el mercado interno.

antes que vender en
idDe que
magnitud tendria que ser la
cuota para que al monopolis-—
ta ya

tar?.

no le convenga expor-—-

La respuesta se en-
cuentra en el Grafico No.27:
volumen de la cuota

si el

supera al doble de las ex-—

portaciones existentes antes

a7

de la cuota, entonces meijor

es vender en el mercado in-

terno solamente.
Para terminar, una pre—

gunta el lector: suponga que

se establece una cuota del

tipo mayor al
doble del

tacion existente inicialmen-

‘todo o nada’,
volumen de expor-
te; icual debe ser 1la tasa
de subsidio a la exportacidn
minima, para que el empresa-

rio se sienta mativado a

exportar y no vender sélo en

el mercado interno?.



ANEXO: FORMALIZACION

A.l.—- Consideraciones Frevias: en este anexo, desarrolla-—

mos los aspectos formales de toda 1la parte de intervencion
del estado en competencia perfecta (puntos 1 al é6). El anexo
se divide en dos partes: en primer lugar se cuantifican los
efectos sobre produccién, consumo, precios y recaudacion, de
los distintos instrumentos de intervencion. En segundo lu-
gar, definimos las magnitudes de los subsidios e impuestos

limites.

A lo largo del anexo, suponemos que estamos trabajando
con funciones de oferta vy demanda con elasticidad constante
en todos los puntos. Para que las funciones se representen
por lineas rectas, en 1los ejes utilizamos LFx y LX en lugar

de Fx y X.

Con respecto a la nomenclatura, llamamos E a 1la elasti-
cidad precio de oferta y N a la elasticidad precio de deman-—
da, ambas del bien X. En los cuadros siguientes, el termino
1% significa incremento porcentual, mientras que 1 representa
incremento en valor absoluto. Ademas suponemos que Pais=1 y

F’f szl -

Como el procedimiento de calculo es sencillo para casi
todos los casos, presentamos cuadros resumen que nos indica
como cambian 1las principales variables ante diversos instru-
mentos; en el caso de derivacion de formulas, se presenta la
ecuacion base y luego el resultado, dejando al lector la par-

te operativa (si le interesa).



Flo e = Etectos de las distintas medidas sobre la produccion

nacional , consumo  nacional, i1mportaciones o egxdpaoritaciongs v

divisas:

A.d.1.— Caso de Rienes importables

A.Z.1.1.- Primer Grupo de instrumentos (despla-

zan LD hacia arribaij: (ver bGratico Nq.Z).
tem te Ser
IZ en Prod. Nac. Etm Esg
I en Prod. Nac. AoEtm fobkSe
1% en Consumo Nac. Nt m Nt
I en Consumo Nac. Xo Nta Xo Nie
I en import. ~XobtmtXo Ntm Ko Nts ~Xokbksp
I en DMivisas Xobtm—Xo Ntm, Ro Nte Xobsy
A2, 1020 Segundo Grupo de instrumentos (Des—

plazan LD hacia abaior: (Ver Gratico No. 3}

S Se te
172 en Frod. Nac. ~Esm _ -Etp
1 en Frod. Nac. ~XobESm : ~Robty
174 en Consumo Nac. ~“NSm “NSe
1 en Consumo Nac. ~ko Nsm Ko MSe
I en Ilmport. AoEBm— Ao MNEm ~x§ MNee okte
i en ivisas xgﬁsm—xa‘wsm o NSe robte

A.2.2.~ (Caso de Bienes kExportables

RBedodola— Frimer Grupo de (nstrumentos {(bespia—

TR
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